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本概要旨在向閣下提供本文件所載資料的概覽。由於此為概要，故並無載列所
有對閣下可能重要的資料。閣下在決定[編纂][編纂]前，應閱讀整份文件。尤其是，
我們是一家根據上市規則第十八C章尋求在香港聯交所主板[編纂]的未商業化公司。
[編纂]如我們這類的公司涉及獨特的難題、風險和不確定因素。此外，我們自成立
以來一直錄得虧損淨額，且於可見未來亦可能錄得虧損淨額。在往績記錄期，我們
的經營活動產生的現金流量淨額為負值。在往績記錄期內，我們並無宣派或派付任
何股息，在可見未來亦未必派付任何股息。閣下在作出[編纂]決定時應考慮此等因
素。

任何[編纂]均涉及風險。[編纂][編纂]所涉及的若干特定風險載列於本文件「風
險因素」一節。閣下決定[編纂][編纂]前，應細閱該節。

概覽

關於我們

我們是人工智能納米材料創新的領軍者，致力於有效載荷（Payload）在所有生

命形態中的遞送與應用，秉承以AI納米創新開啟健康未來。NanoForge是我們專有

的、協同整合的人工智能驅動納米科技創新體系的基礎，涵蓋我們自主生成的龐大脂

質庫、人工智能基礎模型、METiS智能體、量子化學與分子動力學模擬及人工智能

驅動的高通量篩選平台。在此基礎上，我們開發了三大專業的解決方案（即AiTEM、

AiLNP及AiRNA平台），用以模擬、預測及闡釋納米級別的相互作用關係，從而實現對

先進納米材料及其相關有效載荷的合理設計、優化及驗證。

我們的平台致力於解決醫藥行業長期存在的挑戰，特別是針對精準有效地進行治

療性遞送這一需求，並加速創新藥物的開發。除推動人類治療領域的發展，我們亦積

極將我們的技術應用延伸至更廣泛的生命形態，開啟包括抗衰和動物健康在內的新機

遇。

我們已構建業內首個規模最大及最多元化的脂質庫，收錄了超過一千萬種結構多

元化的脂質，為靶向遞送奠定了基礎。依托這一龐大的脂質庫，我們開發出能夠精準

將有效載荷遞送至多個不同器官的納米材料。我們進展最快的候選藥物（人工智能驅動

劑型技術設計）可將臨床前製劑開發時間從約1至2年縮短至少於3個月。根據弗若斯特

沙利文的報告，MTS-004代表了採用人工智能驅動劑型技術設計進展最快的管線。下

圖顯示我們在納米科技創新方面的領先地位：
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全球技術領先的AI驅動藥用納米材料解決方案提供商之一

Proven commercialization enginesProven commercialization engines
成熟可靠的商業模式

Unrivaled technology leadershipUnrivaled technology leadership
業內領先的技術領導地位

Deeply entrenched expertiseDeeply entrenched expertise
廣泛全面的技術基礎

超過一千萬種
結構多樣的脂質

我們的可電離脂質庫中有

1種
NDA前產品

8個
器官實現納米材料靶向遞送

30多個
深度合作夥伴2至3個月

開發靶向LNP或製劑平均時間

3種
臨床前
候選藥物

首個全球最大的脂質庫及
端到端脂質╱LNP篩選平台

全球首個AI +多尺度模擬小分子製劑平台

3種
臨床
階段產品

全球首個且唯一
從頭生成脂質語言模型及生成算法

市場機遇及競爭格局

納米材料可實現靶向遞送至特定器官和組織，並允許直接細胞相互作用，在分

子水平解決疾病的巨大潛力。然而，傳統的納米材料開發嚴重依賴試錯法，受限於有

限的分子結構，對生物相互作用的了解不完整，導致發現緩慢、成本高昂、效率低、

成功率低。人工智能（特別是特定領域模型）的進步正在改變納米材料的發現方式，通

過集成數據、算法和迭代驗證實現更快的設計、預測和優化，顯著提高效率、精度和

安全性。根據弗若斯特沙利文的資料，全球基於納米技術的藥品市場由2020年的1,875

億美元增長至2024年的2,220億美元，複合年增長率為4.3%，並預計於2035年將達到

5,854億美元，自2024年至2035年的複合年增長率為9.2%。類似的技術進步也在創造

人類治療以外的機會，包括在動物健康方面。根據弗若斯特沙利文的資料，動物保健

產品市場於2024年達到522億美元，並預計於2035年增長至1,315億美元，2024年至

2035年的複合年增長率為8.8%。該行業競爭激烈且發展迅速。我們在藥物遞送方面面

臨專業納米技術公司的競爭，在傳統藥物開發方面面臨來自成熟的製藥公司、生物技

術公司及學術機構的競爭。雖然我們相信我們的專有生成式人工智能驅動納米材料平

台、差異化的管線及經驗豐富的管理團隊使我們處於有競爭力的地位，但我們的候選

藥物及授權產品仍將面臨現有及未來療法的競爭。
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NanoForge－我們人工智能驅動納米材料平台技術的基石

作為靶向藥物遞送創新的先鋒，NanoForge集成了多項前沿納米遞送技術和尖端
人工智能技術，該綜合平台可實現分子生成和特性預測、人工智能驅動的干濕實驗室
迭代以及劑型設計和優化。憑藉可擴展、可適配的設計，NanoForge成為我們在人類疾
病治療及更廣闊領域革新納米材料發現與應用的基石。下圖顯示了我們NanoForge平台
的架構：

應用領域

AiTEM AiLNP AiRNA

數據飛輪 持續學習

NanoForge

mRNA siRNA 多肽小分子

METiS智能體

抗衰 動物健康

肌肉

腫瘤

肝

免疫器官

中樞神經系統

肺

心臟

胃腸道

人類治療

METiS脂質庫

干實驗
計算機設計及模擬

濕實驗
體內測試及驗證

METiS Datalots 

迭代

AI
基礎模型

劑型預測生成
數據宇宙 HTS篩選

NanoForge作為一個集成的閉環平台運行，在該平台上，數據生成、模型開發及
實際應用相互不斷強化，從而加快我們納米材料庫的發現速度並實現定期升級。該平
台建立在四個核心層之上：(i)基礎干濕實驗數據層，包括一個人工智能驅動的一體化
干濕實驗室基礎設施，通過實時反饋將計算機設計與高通量實驗驗證聯繫起來；(ii)數
據庫層，以METiS可電離脂質庫為代表，包含由正負實驗數據支持的超過一千萬種專
有脂質結構，形成一個全面的模型訓練數據宇宙；(iii)模型層，由垂類METiS人工智
能基礎模型組成，對來自干實驗室的一千萬種專有脂質結構以及來自濕實驗室的超過
十萬個脂質和LNP特性數據點進行訓練，以生成分子，預測關鍵的物理化學和功能特
性，並以高預測準確性指導實驗設計；及(iv)應用層，透過METiS智能體實現，成為將
科研問題轉化為協調模型執行及實驗流程的智能交互界面。這四層共同形成一個自我
強化循環，在此循環中，實驗結果不斷改善數據資產、模型性能和下游發現效率。

METiS解決方案組合

AiTEM、AiLNP及AiRNA是建立在我們NanoForge系統之上的三個獨立平台，
功能不同但互為補充。AiTEM專注於小分子製劑的納米級化學－生物相互作用，使
用量子化學及分子動力學模擬優化藥物與輔料的相互作用，並提高溶解度、生物利用
度及藥代動力學特徵。AiLNP通過利用我們的專有脂質庫以及生成及預測算法設計及
優化脂質納米顆粒（包括其組分及比例）解決生物分子及超分子的相互作用問題，從而
實現高效、可擴展及高性能的遞送系統。AiRNA（通常與AiLNP聯合使用）通過將生
成式人工智能應用於全長mRNA序列設計及優化（包括編碼及非編碼兩個區域），以優
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化表達、穩定性及器官特異性翻譯，從而最大限度地提高體內療效。雖然各平台獨立
運作，但AiRNA和AiLNP通常聯合使用，共同設計及優化完整的mRNA-LNP遞送系
統。AiTEM主要作為為小分子而設的獨立平台，但在特定應用場景中也可以與其他兩
個平台集成，例如，與AiRNA結合用於siRNA－滲透增強劑的偶聯物╱共製劑，或與
AiLNP結合用於優化小分子LNP遞送。

於往績記錄期及截至最後實際可行日期，這些平台主要由我們的研發團隊內部使
用，以支持內部管線開發及外部合作項目。在未來，我們可能會考慮在既定的合作安
排下，通過授予有限訪問權限或在合作夥伴的基礎設施上部署定製版本的方式，向外
部合作夥伴提供這些平台的部分選定功能。

我們的商業模式

我們採用雙輪驅動商業模式，將我們的專有AiTEM、AiLNP及AiRNA平台（及其
下提供的服務）與我們內部開發的治療資產協同整合。我們的人工智能平台主要專注於
(i)設計及優化基於納米材料的藥物遞送系統，主要包括LNP，及(ii)其他納米級製劑技
術，旨在提升經過充分研究及驗證的治療靶點的成藥性、有效性及安全性。

通過平台合作夥伴關係，我們向製藥及生物技術公司開放專有人工智能驅動平
台，以支持藥物製劑優化及遞送系統的開發，從而產生基於項目的收入，包括選擇權
費用（如適用）、研究費及我們為其開發的基於納米材料的產品最終收取的許可費。與
此同時，通過產品合作夥伴關係，我們將上述人工智能驅動的納米材料及製劑技術應
用於自研功能性資產的開發，這些資產後續可能對外授權給合作夥伴（如製藥公司或生
物技術公司），以首付款、里程碑付款及特許權使用費的形式實現長期價值。

下圖說明我們雙輪驅動的商業模式：

打造協同生態，形成「技術－商業應用－真實數據反饋」的強大反饋機制

於5年內建立超過30個全球基於平台的合作夥伴關係及建立逾10種在研管線產品

產品授權

真實數據

技術提升

技術提升

真實數據

平台合作

創新生物科技公司

頂尖製藥公司

科研╱學術機構

頂尖製藥公司

動物健康
供應鏈參與者① 與合作夥伴進行協作，

為他們的產品開發LNP╱劑型

② 授權予合作夥伴

① 基於平台的自主研發產品

② 授權予合作夥伴
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雙輪驅動商業模式下的商業化策略

我們的商業化策略遵循整合平台合作夥伴關係及產品授權的雙輪驅動商業模式。
根據我們的平台合作夥伴關係模式，我們與製藥及生物科技合作夥伴開展以項目為基
礎的研發合作，首先界定研究計劃，當中我們運用我們專有的AI平台及遞送技術，
以為由合作夥伴提供的有效載荷及目標應用優化LNP或製劑。合作夥伴通常提供補充
材料及研究設計，而我們收取費用則主要用於研究活動，在某些情況下，還有選擇權
費。於研究階段完成後，合作夥伴可選擇與我們訂立授權協議，以獲得我們LNP技術
或特定配方的使用許可。據此，我們可收取與下游開發、商業化及產品銷售有關的首
付款、里程碑付款及特許權使用費，並根據交易里程碑確認收入。同時，我們開發及
對外授權自有整合有效載荷及遞送系統設計的管線產品，例如MTS-004，於2025年9月
以人民幣100百萬元的分期首付款、其他商業里程碑付款和分級特許權使用費授權給浙
江引安醫藥科技有限公司。該等互補途徑共同產生短期項目收入及長期授權價值，支
持基於經常性合作夥伴收入的可持續商業化模式，並擴大對外授權機會。詳細討論請
參閱「業務－商業化及業務可持續性－擴大及深化現有合作－保留並擴大客戶及合作
夥伴基礎的能力」。

我們的特專科技產品

我們的特專科技產品反映了此種定位，包括：

• 用於藥物遞送及製劑的人工智能驅動的納米材料解決方案 － 通過
NanoForge平台，我們的人工智能驅動解決方案可加速基於LNP的遞送系
統及小分子製劑優化。我們應用人工智能賦能的納米材料設計，將合作夥
伴的有效載荷與先進的LNP整合，以有針對性地遞送治療藥物。同時，我
們優化納米級製劑，包括共溶劑、膠束體、固體分散體、環糊精包合和微
球，以提高合作夥伴提供的小分子的可溶性、生物利用度和藥代動力學特
徵。

• 基於METiS平台開發的專有納米材料功能性資產－將METiS遞送技術與我
們自己的有效載荷相結合，我們開發具有對外授權潛力的內部功能資產，
包括可用作藥品及用於動物健康的資產。

然而，由於我們的特專科技產品仍處於早期開發階段，因此，我們於往績記錄期
早期產生的收入主要源自輔助服務。

特專科技產品 特專科技 可接納領域 應用 交付時間表

(1) 用於藥物遞送及
製劑的人工智能
驅動的納米材料
解決方案 . . . . . .

AI 新一代信息技術

• AI

• 人工智能解決
方案： 設計及
提供用於不同
行業垂直領域
的人工智能解
決方案

AiTEM解決方案能夠優化納米級劑型，
如共溶劑增溶、膠束體、固體分散
體、環糊精包合和微球，以提高溶解
度和生物利用度並達到理想的藥代動
力學特徵。

小分子藥物製劑：整個開發周期一般為
3至6個月，合作模式亦基於分期可交
付成果，一般包括以下步驟：製劑篩
選→溶出試驗→穩定性研究→數據分
析→報告
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特專科技產品 特專科技 可接納領域 應用 交付時間表

AI 新一代信息技術

• AI

• 人工智能解決
方案： 設計及
提供用於不同
行業垂直領域
的人工智能解
決方案

我們通過NanoForge平台提供人工智能
脂質開發服務。

NanoForge為以納米遞送為核心的尖端
AI技術，可實現分子生成和性質預
測、AI驅動的干濕實驗迭代發現以及
劑型設計和優化。

METiS可電離脂質庫是全球規模最大、
最多樣化的脂質庫，這一優勢顯著增
強了我們與現有知識產權體系的差異
化能力，拓展了器官特異性靶向能
力，並使我們能夠對分子生成與預測
模型進行微調

METiS人工智能基礎模型為垂類且具特
定功能的人工智能基礎模型，專為納
米材料開發周期的每個關鍵階段（包
括分子生成、特性預測、實驗設計、
劑型優化及專家驗證）而構建。

納米材料遞送系統開發（Metis遞送技術
+合作夥伴提供的有效載荷）：我們與
合作夥伴的合作遵循分階段研發－
選擇權－許可的模式。初始研發階
段（「研究期」）通常持續約一年，在
此期間雙方共同進行臨床前研究，包
括mRNA生產、LNP製劑、體內生物
分布、PK/PD、毒性評估及體外功能
表徵。研發階段結束後，合作夥伴獲
授予限時選擇權期限（通常為研究期
後60天），以決定是否就METiS技術
簽訂授權許可。若行使選擇權，合作
將轉為許可協議，而在此協議下，合
作夥伴獲得基於該研究成果所衍生產
品的商業化權利，同時METiS保留
其核心平台技術及改進的所有權。因
此，可交付成果分為數個明確的階
段：研發期間的實驗數據及報告→項
目完成後的許可選擇權→下游產品開
發及商業化的潛在許可框架。
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特專科技產品 特專科技 可接納領域 應用 交付時間表

納米材料 先進材料

• 納米材料

• 可控制納米級
材料的技術 ，
包括利用納米
技術製造終端
產品

METiS智能體是我們平台的智能交互中
樞，它能夠解析並執行用戶的查詢請
求，動態協調並篩選最合適的AI基礎
模型，同時檢索相關信息。

一體化干濕實驗室基礎設施：以全面集
成的AI驅動的干濕實驗室系統為基
礎，可實現從計算機設計到體內驗證
的端到端閉環優化。

請參閱「業務—概覽－我們人工智能驅
動納米材料平台技術的基石」及「業
務—我們人工智能驅動納米材料平
台技術的基石」。

(2) 基於METiS平台
開發的特定納米
材料（Metis遞送
技術+ Metis有效
載荷） . . . . . . . .

AI 新一代信息技術

• AI

• 人工智能解決
方案：設計及
提供用於不同
行業垂直領域
的人工智能解
決方案

我們通過AiTEM、AiLNP及AiRNA解
決方案開發納米材料產品。

我們還開發了器官特異性遞送平台，支
持不斷增長且多元化的產品管線，覆
蓋腫瘤、免疫、中樞神經系統、呼吸
系統、心血管、肌肉以及代謝性疾病
等多個領域。

我們的管線對外許可模式通常遵循分階
段的合作周期。我們利用我們的專有
技術平台開發內部管線資產並推動其
完成臨床驗證。一旦概念驗證成立，
我們將與合作夥伴合作，根據結構化
協議對外授權產品。該合作模式旨在
將我們的研發專長與合作夥伴的臨床
及商業能力相結合，確保項目高效推
進至後期開發並順利進入市場。就可
交付成果而言，我們的管線產品通常
於協議簽署後轉移給合作夥伴，合作
夥伴承擔後續臨床開發、監管批准及
商業化的責任，我們將持續參與並提
供支持，以保障項目的長期成功。

納米材料 先進材料

• 納米材料

• 可控制納米級
材料的技術 ，
包括利用納米
技術製造終端
產品

藥物及其他納米材料產品源於這些解
決方案平台，包括MTS-004、MTS-
201、MTS-105、PTS-101及PTS-201。

請參閱「業務－概覽－METiS解決方案
組合」及「業務－我們先進的人工智
能賦能解決方案平台」。
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我們各特專科技產品的開發進度及研發階段

下表概述我們各特專科技產品的研發進度、關鍵開發里程碑及商業化計劃。我們
的特專科技產品處於不同的開發階段，涵蓋已實現全面商業化的AI平台，以及處於商
業化前與臨床前階段的納米材料產品，體現了我們在METiS平台體系下自有技術的逐
步成熟。

特專科技產品 經營時間表 當前開發階段 剩餘關鍵研發╱驗證活動 商業化途徑及預期時間表

(1) 用於藥物遞送及
製劑的人工智能
驅動的納米材料
解決方案 . . . . . .

研發開始：2020年
第二季度

試點商業化：2021

年第二季度

具備商業化條件：
2025年第三季度

已商業化，正產生
收入

持續優化算法、擴展模型並將其
應用於其他製劑類型和治療領
域。

體外及體內表現評估；

生物分布及藥代動力學╱藥效動
力學(PK/PD)分析；

安全性及毒性評估；及

通過我們專有AI平台生成的新型
納米材料的功能表徵。

我們的平台於2021年通過以製劑
開發為重點的合作項目，進入
了試點商業化階段。

在該等合作框架下，我們主要負
責我們的專有材料、數據分析
及製劑優化能力，而合作夥伴
則提供參考化合物、臨床前研
究設計及生物分析測定等互補
資源。

該等研究及驗證活動完成後，合
作通常會進入選擇及許可階
段，在此階段，合作夥伴可行
使選擇權以協商特定商業條
款，我們認為這代表着商業化
階段。

成功過渡至此階段將使我們能夠
實現明確的商業價值，包括基
於里程碑的付款及與下游商業
化成果相關的潛在特許權使用
費收入。

我們的用於藥物遞送及製劑的人工智能驅動的納米材料解決方案於2020年第二季
度啟動研發，並於2021年第二季度通過以製劑開發為重點的合作項目進入試點商業化
階段。在該試點階段，由於我們仍在完善商業模式，因此僅產生了少量收入。在與一
家全球領先的製藥公司建立合作關係後，我們於2024年12月起具備商業化條件，隨後
又達成了幾項結構類似的協議。我們預期在[編纂]後的24個月內，在現有合作持續推
進、許可選擇權可能被行使，以及我們與潛在合作夥伴正在進行的進一步洽談的支持
下，此業務線將帶來可觀的收入。
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特專科技產品 經營時間表 當前開發階段 剩餘關鍵研發╱驗證活動 商業化途徑及預期時間表

(2) 專有納米材料管

線產品（METiS

製劑╱遞送技

術+ METiS有效

載荷） . . . . . . . .

研發開始：2021年第二季度

概念驗證：M T S - 0 0 4、

MTS-105及MTS-201自

2021年第四季至2023年

第二季度首次實現；剩餘

管線產品正在進行概念驗

證

具備商業化條件階段：

MTS-004已具備商業化條

件，並於2025年9月對外

授權；剩餘資產預計將於

2027年第一季度至2028

年第四季度具備商業化條

件

產生收入：已於2025年9月

收到MTS-004對外授權首

付款；MTS-004的其他對

外授權收入取決於被許可

人商業化進展；剩餘資產

取決於進一步的業務拓展

處於不同開發階段：

MTS-004已具備商

業化條件並已對

外授權；

其他管線資產處於

臨床前╱臨床早

期

就剩餘資產而言：

完成臨床前毒理學研究；

生成全面的PK/PD數據集；及

通過早期臨床試驗取得進展，

以確定安全性及初步療效。

一項專有製劑優化資產(MTS-

004)已於2025年9月成功對

外授權，標誌着我們的第

一個商業里程碑。

其他管線資產預計將於臨床前

及╱或早期臨床驗證完成

後進入對外授權談判。

我們的專有納米材料管線產品將METiS遞送技術╱製劑與METiS有效載荷相結
合，於2021年第二季度開始研發。於2021年第四季度至2023年第二季度期間對選定資
產進行概念驗證。其中，製劑優化資產MTS-004已完成商業化準備，並於2025年9月
成功對外授權，不僅帶來了前期許可收入，還為未來的里程碑及特許權使用費收入提
供潛力。我們的剩餘管線資產處於臨床前或早期臨床階段，預計會具備商業化條件，
並於產生理想的安全性及療效數據後進入對外授權洽談階段。我們預計，在[編纂]後
24個月內，MTS-004對外授權協議將進一步貢獻收入，同時我們還將陸續達成新的對
外授權交易，而支撐這一預期的，是關鍵臨床前及臨床里程碑的順利完成，這些里程
碑將為與潛在合作夥伴展開商業化洽談創造條件。
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我們的優勢

我們認為，我們具有多項競爭優勢，包括我們在快速增長的人工智能納米材料市
場的領軍者地位，我們自主研發的人工智能驅動納米材料平台在各種應用中實現高精
度、高效率及高性價比遞送，以及構建橫跨多個治療領域、靶向器官及藥物形態的多
元化及低風險管線。我們獲得旨在使平台及產品價值最大化的雙輪驅動商業模式以及
富有遠見的創始人及在驅動可擴展創新方面往績記錄卓越且經驗豐富的領導團隊的支
持。詳情請參閱「業務－我們的優勢」。

我們的增長策略

我們專注於搭建整合跨學科方法的基礎模型及技術平台，包括基於數據的人工智
能算法、基於機制的量子化學、分子動力學模擬及高通量實驗篩選系統，以及大規模
動物研究，以設計及開發器官靶向納米材料。憑藉該等平台，我們的增長策略為繼續
推進我們的核心技術，針對不同類型器官及細胞提高納米遞送的精準度，拓寬我們人
工智能驅動納米材料平台的應用以促進人類健康，以我們的納米材料技術為中心建立
完整生態系統，以及擴展至新興的非人類生命科學領域。詳情請參閱「業務－我們的
增長戰略」。

研發

作為一個以技術為中心的研發平台，我們通過內部研究及與行業領導者的戰略合
作不斷提升我們的能力。截至最後實際可行日期，我們的研發團隊由三位聯合創始人
帶領，由100多名科學家和技術人員組成，其中大多數人擁有碩士或更高學位（包括約
40名博士學位持有人）。研發團隊匯集了納米材料、化學、生物、物理、計算科學及
醫學等多學科專長，支持綜合及創新驅動的研究平台。詳情請參閱「業務－研究與開
發」。

我們的客戶及供應商

我們的客戶主要包括全球頂級製藥公司、創新生物技術公司以及醫學研究機構。
於2022年、2023年及2024年各年以及截至2025年9月30日止九個月，來自我們五大客
戶的收入分別為人民幣0.6百萬元、人民幣9.1百萬元、人民幣1.2百萬元及人民幣101.3
百萬元，分別佔我們同期總收入的100%、98.0%、83.7%及99.7%。於2022年、2023年
及2024年各年以及截至2025年9月30日止九個月，來自我們最大客戶的收入分別為人
民幣0.6百萬元、人民幣4.7百萬元、人民幣0.5百萬元及人民幣100.0百萬元，分別佔同
期總收入的100.0%、50.5%、35.5%及98.4%。

我們的供應商主要包括實驗室試劑及耗材的原材料供應商、CRO供應商、臨床試
驗服務供應商、軟件及數據庫服務供應商、雲計算服務供應商及實驗室運營服務供應
商。於2022年、2023年及2024年各年以及截至2025年9月30日止九個月，我們向五大
供應商作出的採購額分別為人民幣36.0百萬元、人民幣77.2百萬元、人民幣68.2百萬元
及人民幣45.4百萬元，分別佔我們同期總採購額的23.6%、34.5%、36.1%及32.1%。於
2022年、2023年及2024年各年以及截至2025年9月30日止九個月，我們向最大供應商
的採購金額分別為人民幣10.1百萬元、人民幣32.6百萬元、人民幣16.0百萬元及人民幣
13.4百萬元，分別佔我們同期總採購額的6.6%、14.6%、8.5%及9.5%。詳情請參閱「業
務－我們的客戶及供應商」。
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風險因素

我們是根據上市規則第十八C章尋求在聯交所主板[編纂]的未商業化公司。我們
的營運及[編纂]於[編纂]涉及若干風險及不確定因素，其中部分超出我們的控制範圍。
我們將該等風險及不確定因素分類為：(i)與我們的研發有關的風險，(ii)與我們的技術
及服務的商業化有關的風險，(iii)與我們的營運有關的風險，(iv)與我們的知識產權有
關的風險，(v)與我們的財務前景及額外資本需要有關的風險，(vi)與在我們營運所在
司法管轄區開展業務有關的風險，及(vii)與[編纂]有關的風險。

我們面臨的部分主要風險包括我們對NanoForge（一套專有及協同人工智能納米
技術）持續成功的依賴，原因為如我們未能保持技術優勢或生成符合合作夥伴要求的新
型納米材料的能力，可能會對我們的商業成功造成重大不利影響。我們的業務亦在很
大程度上取決於我們在不侵犯、侵佔或以其他方式侵害第三方知識產權的情況下開展
業務的能力。此外，倘我們的人工智能驅動納米材料平台技術或人工智能賦能解決方
案的商業化未如預期，則我們的業務、增長及前景可能會受到重大影響。我們的服務
交付進一步依賴與客戶的密切合作，而客戶本身的產品開發的延誤或挫折可能對我們
的業績及聲譽造成不利影響。再者，我們過往曾產生重大經營開支、淨虧損及經營現
金流出，且我們可能在不久的將來繼續如是，因而可能對我們的業務、經營業績、財
務狀況及盈利能力造成重大不利影響。

[編纂]

我們單一最大股東集團

緊隨[編纂]完成及股份拆細後（假設該等假定），各一致行動人士（即賴博士、王
博士、Chen博士及Scientia HK）連同南京承泰裕鑫、Delos Holding、杭州盛泰及Dechi 
Holding將直接或間接合共持有本公司總股本約[編纂]%，並被視為我們的單一最大股
東集團。有關詳情，請參閱「與單一最大股東集團的關係」一節。

[編纂]前投資

我們已進行多輪[編纂]前投資。有關我們[編纂]前投資者的背景及[編纂]前投資
的主要條款詳情，請參閱「歷史、發展及公司架構－[編纂]前投資」。

歷史財務資料概要

下表載列我們於往績記錄期的綜合財務資料的財務數據概要，該等數據摘錄自本
文件附錄一所載的會計師報告。下文所載綜合財務數據概要應與本文件所載的綜合財
務報表（包括相關附註）一併閱讀，並以其全部內容為準。我們的綜合財務資料乃根據
國際財務報告準則編製。
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綜合損益表概要

下表載列所示年度的綜合損益表概要。

截至12月31日止年度 截至9月30日止九個月

2022年 2023年 2024年 2024年 2025年

（未經審核）
（人民幣千元）

收入 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 554 9,338 1,482 1,041 101,637

收入成本. . . . . . . . . . . . . . . . . . . (243) (3,753) (659) (324) (327)

毛利 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 311 5,585 823 717 101,310

研發費用. . . . . . . . . . . . . . . . . . . (248,628) (290,463) (274,001) (203,181) (183,945)

管理費用. . . . . . . . . . . . . . . . . . . (118,577) (85,473) (90,565) (69,600) (133,231)

銷售費用. . . . . . . . . . . . . . . . . . . (18,099) (24,781) (14,750) (10,841) (17,238)

其他收入╱（開支）淨額 . . . . . . . 8,550 (53,881) 14,941 13,396 10,749

其他收益╱（虧損）淨額 . . . . . . . (1,822) (393) 6,262 4,241 2,652

經營虧損. . . . . . . . . . . . . . . . . . . (378,265) (449,406) (357,290) (265,268) (219,703)
財務收入. . . . . . . . . . . . . . . . . . . 8,563 6,405 14,734 9,807 9,871

財務開支. . . . . . . . . . . . . . . . . . . (386) (78,374) (156,634) (121,070) (36,709)

財務收入╱（成本）淨額 . . . . . . . 8,177 (71,969) (141,900) (111,263) (26,838)

可轉換貸款的公允價值
 變動 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . (142,446) (60,551) – – –

除所得稅前虧損 . . . . . . . . . . . . . (512,534) (581,926) (499,190) (376,531) (246,541)
所得稅開支 . . . . . . . . . . . . . . . . . – (2) (8) (7) (8)

年╱期內虧損 . . . . . . . . . . . . . . (512,534) (581,928) (499,198) (376,538) (246,549)

非國際財務報告準則計量

為補充我們的綜合財務報表，我們亦使用經調整虧損淨額（一項非國際財務報告
準則計量）作為補充財務指標，該指標並非國際財務報告準則會計準則所要求，亦非按
其呈列。我們相信，此項非國際財務報告準則會計準則計量有利於比較各期間的經營
業績，並為[編纂]及其他人士提供有用信息，以與幫助我們管理層的相同方式幫助他
們了解及評估我們的綜合經營業績。然而，我們經調整虧損淨額（一項非國際財務報告
準則計量）的呈列可能與其他公司呈列的類似標題的計量無法比較。使用此非國際財務
報告準則計量作為分析工具存在局限性，閣下不應將其與我們根據國際財務報告準則
會計準則呈報的經營業績或財務狀況分開考慮，或用作其分析的替代。

我們將經調整虧損淨額（一項非國際財務報告準則計量）定義為經加回(i)贖回負
債的利息開支，(ii)可轉換貸款的公允價值變動，(iii)發行可轉換貸款支付的財務費
用，及(iv)以股份為基礎的薪酬調整後的年╱期內虧損。下表對我們根據國際財務報
告準則會計準則呈列的各期間的經調整虧損淨額（一項非國際財務報告準則計量）（即
年╱期內虧損）進行對賬。
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截至12月31日止年度 截至9月30日止九個月
2022年 2023年 2024年 2024年 2025年
人民幣元 人民幣元 人民幣元 人民幣元 人民幣元

（未經審核）
（以千計，百分比除外）

虧損淨額與經調整虧損
 淨額（非國際財務報告
 準則計量）的對賬
 年╱期內虧損. . . . . . . (512,534) (581,928) (499,198) (376,538) (246,549)
加：
 贖回負債的
  利息開支(1) . . . . . . . – 64,739 165,710 122,845 27,925
 可轉換貸款的公允
  價值變動(2) . . . . . . . 142,446 60,551 – – –
 發行可轉換貸款
  支付的財務費用(2) . . 3,097 1,716 – – –
 以股份為基礎的薪酬(3) 213,537 107,905 93,889 71,458 110,182

經調整虧損淨額（非國際
 財務報告準則計量） . . (153,454) (347,017) (239,599) (182,235) (108,442)

附註：

(1) 贖回負債的利息開支為就我們以往股權投資發行的可贖回優先股產生的非現金開支。預期
贖回負債的利息開支不會導致未來現金支付。

(2) 由於所有可轉換貸款已於2023年轉換為本公司的相關股權，故發行可轉換貸款的公允價值
變動及支付的財務費用屬非經常性。

(3) 股份支付乃向選定僱員授出以股份為基礎的獎勵所產生的非現金開支。預期股份支付不會
導致未來現金支付。

於往績記錄期，我們的收入來自(i)提供研發服務（即合作協議所得收入）作為試
點商業化活動及(ii)向客戶提供體內測試及動物實驗能力（即其他）。於往績記錄期，我
們的主要重點仍然是推進和驗證我們的NanoForge平台及核心技術，而非追求廣泛的商
業化。因此，我們在此期間從研發服務中獲得的收入主要反映我們為展示納米技術能
力及潛在應用而進行的試點商業化活動。來自其他的收入並非我們的核心業務重點，
亦不反映我們的主要商業化策略。

有關我們收入構成的詳細討論，請參閱「財務資料－經營業績主要組成部分說
明－收入」。有關收入確認政策的詳細討論，請參閱本文件附錄一所載會計師報告的
附註6(d)。

截至2022年、2023年及2024年12月31日止年度以及截至2025年9月30日止九個
月，我們的虧損淨額分別為人民幣512.5百萬元、人民幣581.9百萬元、人民幣499.2百
萬元及人民幣246.5百萬元。於往績記錄期內，虧損淨額變動主要由研發開支、其他收
入及收益以及財務成本的波動所致。自2022年至2023年的增加主要是由於研發開支、
一項美國投資性房地產的減值虧損人民幣61.9百萬元及贖回負債的應計利息人民幣64.7
百萬元所致。自2023年至2024年的減少反映研發開支減少人民幣274.0百萬元及其他收
入有所增加，部分被財務成本增加人民幣141.9百萬元所抵銷。截至2025年9月30日止



概  要

– 14 –

本文件為草擬本，屬不完整並可予更改，且本文件須與本文件封面「警告」一節一併閱讀。

九個月，虧損淨額由人民幣376.5百萬元收窄34.5%至人民幣246.5百萬元，主要由於收
入增加人民幣100.6百萬元，研發開支減少9.5%至人民幣183.9百萬元以及贖回負債利
息減少所致，部分被行政開支增加人民幣63.6百萬元所抵銷。

綜合財務狀況表摘要

下表載列截至所示日期綜合財務狀況表的選定資料，乃摘錄自本文件附錄一所載
經審核綜合財務報表。

截至12月31日 截至9月30日
2022年 2023年 2024年 2025年

（人民幣千元）

非流動資產總值 . . . . . . . . . . . . . . . 197,011 287,007 229,078 126,615
流動資產總值 . . . . . . . . . . . . . . . . . 419,964 1,026,387 819,457 1,223,934

資產總值. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 616,975 1,313,394 1,048,535 1,350,549

非流動負債總額 . . . . . . . . . . . . . . . 97,703 2,192,743 2,321,498 70,569
流動負債總額 . . . . . . . . . . . . . . . . . 609,403 98,214 109,426 171,543

負債總額. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 707,106 2,290,957 2,430,924 242,112

資產淨值╱（負債淨額） . . . . . . . . . (90,131) (977,563) (1,382,389) 1,108,437

股本 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 111,917 87,680 87,851 94,105
儲備 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 399,042 117,775 211,976 2,618,608
累計虧損. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . (601,090) (1,183,018) (1,682,216) (1,604,276)

（虧拙）╱權益總額 . . . . . . . . . . . . . (90,131) (977,563) (1,382,389) 1,108,437

流動（負債）╱資產淨值 . . . . . . . . . (189,439) 928,173 710,031 1,052,391

截至2023年12月31日、2024年12月31日及2025年9月30日，我們分別錄得流動
資產淨值人民幣928.2百萬元、人民幣710.0百萬元及人民幣1,052.4百萬元。我們由截
至2022年12月31日錄得流動負債淨額人民幣189.4百萬元轉為截至2023年12月31日錄
得流動資產淨值人民幣928.2百萬元，主要因為流動資產總值增加而流動負債總額減
少所致。有關我們於往績記錄期的流動資產及流動負債的詳細討論，請參閱「財務資
料－綜合財務狀況表若干關鍵項目的討論」。

我們截至2024年12月31日的負債淨額人民幣1,382.4百萬元變成截至2025年9月
30日的資產淨值人民幣1,108.4百萬元，增加人民幣2,490.8百萬元。該改善主要由於終
止確認於建議[編纂]前就將優先股轉換為權益的贖回負債人民幣2,278.2百萬元，以及
於儲備確認的股份支付開支人民幣110.2百萬元。該等正面影響部分被我們的期內虧損
人民幣246.5百萬元及貨幣換算虧損人民幣0.2百萬元所抵銷。

我們的負債淨額由截至2023年12月31日的人民幣977.6百萬元增加至截至2024年
12月31日的人民幣1,382.4百萬元，增加人民幣404.8百萬元。增加主要由於年內虧損
人民幣499.2百萬元及確認額外贖回負債人民幣11.4百萬元，部分被股份支付開支人民
幣93.9百萬元、出資人民幣11.4百萬元及貨幣換算收益人民幣0.5百萬元所抵銷。
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我們的負債淨額由截至2022年12月31日的人民幣90.1百萬元增加至截至2023年
12月31日的人民幣977.6百萬元，相當於權益進一步減少人民幣887.4百萬元。我們的
負債淨額增加主要由於年內虧損人民幣581.9百萬元、確認贖回負債人民幣2,008.4百萬
元及確認重組儲備人民幣521.9百萬元。該等支出部分被出資人民幣1,304.2百萬元、可
轉換貸款轉換為普通股共計人民幣898.5百萬元、股份支付開支人民幣104.5百萬元及
貨幣換算收益人民幣2.4百萬元所抵銷，而股東撤資人民幣84.8百萬元進一步導致負債
淨額增加。

我們的財務狀況由截至2022年1月1日的資產淨值人民幣121.0百萬元下跌至截至
2022年12月31日的負債淨額人民幣90.1百萬元，主要由於錄得虧損淨額人民幣512.5百
萬元所致，部分被來自股東款項人民幣86.1百萬元、股份支付開支人民幣213.5百萬元
及貨幣換算收益人民幣1.7百萬元所抵銷。

綜合現金流量表摘要

下表列示了所示年度的現金流量。

截至12月31日止年度 截至9月30日止九個月
2022年 2023年 2024年 2024年 2025年

（未經審核）
（人民幣千元）

經營活動所用
 現金淨額 . . . . . . . . . . . . . . (138,342) (192,428) (239,210) (165,722) (141,231)
投資活動（所用）╱
 所得現金淨額 . . . . . . . . . . 1,165 (404,892) 78,925 (25,708) 20,886
融資活動所得
 現金淨額 . . . . . . . . . . . . . . 166,554 799,937 143,311 147,018 376,077

現金及現金等價物
 （減少）╱增加淨額 . . . . . . 29,337 202,617 (16,974) (44,412) 255,732
年╱期初現金及
 現金等價物 . . . . . . . . . . . . 330,217 364,472 561,470 561,470 557,641
匯率變動對現金及
 現金等價物的影響 . . . . . . 4,878 (5,619) 13,145 1,631 (6,503)

年╱期末現金及
 現金等價物 . . . . . . . . . . . . 364,472 561,470 557,641 518,689 806,870

於2022年、2023年及2024年，我們分別錄得經營活動所用現金淨額人民幣138.3
百萬元、人民幣192.4百萬元及人民幣239.2百萬元，於2024年及2025年首九個月則分
別為人民幣165.7百萬元及人民幣141.2百萬元。於往績記錄期，我們經營活動所用現
金淨額增加主要由於淨虧損狀況及經營開支增加，這反映了我們技術能力持續升級及
創新以及業務快速擴張。有關我們現金流量的詳情，請參閱「財務資料－流動資金及
資本資源－現金流量分析」。有關主要財務比率的詳情，請參閱「財務資料－ 主要財
務比率」。
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商業化及業務可持續性

我們是一家致力於有效載荷(Payload)在所有生命形態中的遞送與應用的未商業化
公司。自成立以來，我們主要從事人工智能納米材料平台技術的研發，以及不斷完善我
們的專業解決方案平台（即AiTEM、AiLNP及AiRNA），同時推進我們的專有管線資產。

我們已產生大量前期成本，主要與研發基礎設施的建立和擴大相關。這些成本
包括用於購置和安裝建設干濕實驗室設施的實驗室設備的支出，這些設備構成了我們
計算和實驗研究活動的基礎。此外，我們還投資了支持日常運營和公司職能所需的辦
公設備及相關固定裝置。我們亦產生了用於技術開發和測試流程的設備以及用於收購
無形資產（例如用於支持數據處理、模擬和工作流程管理的專有和商業軟件）的資本支
出。這些前期投資是我們長期能力建設的重要組成部分，預計會提高我們的研究效率
和運營可擴展性。

由於我們對研發及組織架構搭建的持續投資，我們於截至2022年、2023年及
2024年12月31日止年度以及截至2024年及2025年9月30日止九個月分別錄得經調整虧
損淨額（非國際財務報告準則計量）人民幣153.5百萬元、人民幣347.0百萬元、人民幣
239.6百萬元、人民幣182.2百萬元及人民幣108.4百萬元。往績記錄期錄得的經常性經
調整虧損淨額（非國際財務報告準則計量）主要歸因於以下因素：

大力投資研發。我們的經營開支大部分與研發有關，主要包括科學家及工程師
的僱員福利開支、採購實驗室材料及儀器以及專業服務費（包括向CRO付款）。我們於
2022年、2023年及2024年的研發開支分別為人民幣248.6百萬元、人民幣290.5百萬元
及人民幣274.0百萬元，而截至2024年及2025年9月30日止九個月則分別為人民幣203.2

百萬元及人民幣183.9百萬元。

行政開支。我們亦於2022年、2023年、2024年以及截至2024年及2025年9月30

日止九個月分別產生行政開支人民幣118.6百萬元、人民幣85.5百萬元、人民幣90.6百
萬元、人民幣69.6百萬元及人民幣133.2百萬元，主要由於員工結構、股份獎勵的變動
及持續投資於管理及合規能力，以支持業務擴展及[編纂]籌備方面所致。

未商業化階段的收入基礎有限。由於我們仍處於未商業化階段，我們的收入有限
且主要來自早期合作研究，於2022年、2023年及2024年分別為人民幣0.6百萬元、人民
幣9.3百萬元及人民幣1.5百萬元，而截至2024年及2025年9月30日止九個月則分別為人
民幣1.0百萬元及人民幣101.6百萬元，有關收入均不足以抵銷我們的研發及行政開支。

我們相信，商業化對我們的長期可持續性至關重要。我們的策略基於以專有人
工智能驅動的納米材料平台為支持的整合平台業務開發及產品許可的雙輪驅動商業模
式。展望未來，我們的目標是擴大及加深現有合作，拓展新的遞送方式及高價值相關
應用，並透過戰略性全球合作夥伴關係加強我們的國際影響力。
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擴大及深化現有合作

我們商業化戰略的核心支柱之一是通過整合平台及產品業務開發的雙輪方式擴
大及加深合作。通過平台合作夥伴關係，我們向合作夥伴授權給藥納米材料技術用於
遞送其治療藥物以產生經常性收入及長期參與，同時推進我們專有治療資產的戰略交
易，以加速開發並通過產品許可、共同開發及特許權使用費安排獲取下游價值。

我們的平台業務發展基於利用我們的專有納米材料解決方案，實現合作夥伴治療
藥物的精準遞送。根據我們的平台合作夥伴關係模式，我們與製藥及生物科技合作夥
伴開展以項目為基礎的研發合作，首先界定研究計劃，當中我們運用我們專有的AI平
台及遞送技術，以為由合作夥伴提供的有效載荷及目標應用優化LNP或製劑。合作夥
伴通常提供補充材料及研究設計，而我們收取費用則主要用於研究活動，在某些情況
下，還有選擇權費。於研究階段完成後，合作夥伴可選擇與我們訂立授權協議，以獲
得我們LNP技術或特定配方的使用許可。據此，我們可收取與下游開發、商業化及產
品銷售有關的首付款、里程碑付款及特許權使用費，並根據交易里程碑確認收入。同
時，我們正在推進內部生產線產品（包括MTS-004、MTS-105及MTS-201）的產品業務
發展，目標是訂立許可協議，其中包括首付款、開發及監管里程碑以及分級特許權使
用費。此外，我們的廣泛而深厚的合作夥伴基礎是我們成長的基礎，我們在全球擁有
超過30個製藥及生物技術合作夥伴，合作模式旨在推動重複合作、高轉換成本和保留
長期合作夥伴。

擴展到新型遞送方式及高價值的相鄰應用

我們相信，我們專有的人工智能驅動納米材料平台使我們能夠在成熟及鄰近市場
把握機會。我們的平台最初為人類治療而開發，現已發展成為具有更廣泛應用的先進
遞送系統設計的多功能引擎。我們已在動物健康、寵物長壽及材料創新等方面顯示出
早期潛力，且於2025年8月1日，我們與中國領先的寵物健康供應鏈提供商訂立合作意
向協議，共同開發人工智能驅動動物保健產品並將其商業化。儘管財務表現在短期內
可能出現波動，但通過在該等相關行業持續進行研發，我們的目標是使收入來源多元
化、擴大商業足跡及增強業務的長期韌性。

通過全球戰略合作夥伴關係加強我們的國際足跡

我們正在推行一項全球增長戰略，以擴大我們的國際影響力、加速跨境創新，並
推動我們人工智能驅動納米材料技術的長期應用。該策略包括業務發展、策略合作、
合資企業、併購及有針對性的海外投資，以開啟新商機並鞏固我們的競爭地位。通過
此等努力，我們旨在將我們的平台整合到國際研發及商業化管線，擴大我們的全球客
戶及合作夥伴基礎，並將我們本身定位為人工智能驅動納米材料創新領域值得信賴的
全球合作夥伴，支持多元化收入及可持續長期增長。

有關詳細討論，請參閱"業務－商業化及業務可持續性"。
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[編纂]

[編纂]開支

我們的[編纂]開支主要包括(i)[編纂]相關開支，如[編纂]費用及佣金，及(ii)非[編

纂]相關開支，包括就法律顧問及申報會計師提供[編纂]及[編纂]相關服務向其支付的

專業費用，以及其他費用及開支。假設悉數支付酌情獎勵費，[編纂]的估計[編纂]開

支總額（按[編纂]的中位數計算並假設[編纂]未獲行使）約為[編纂]百萬港元，約佔我

們[編纂]總額的[編纂]%。相關估計[編纂]開支總額中，我們預計將支付[編纂]相關開

支[編纂]百萬港元、法律顧問及申報會計師專業費用[編纂]百萬港元及其他費用及開支

[編纂]百萬港元。我們的估計[編纂]開支金額[編纂]百萬港元，約佔我們[編纂]總額的

[編纂]%，預計將於損益表支銷，而估計金額[編纂]百萬港元預計將於[編纂]後直接確

認為自權益扣減。於往績記錄期，我們產生[編纂]開支[編纂]百萬港元，並已於損益表

支銷。 我們預計將於損益表扣除[編纂]開支[編纂]百萬港元。
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股息

於往績記錄期，本公司或本集團旗下其他實體概無派付或宣派股息。截至最後實
際可行日期，我們並無正式的股息政策或固定的股息分派比率。根據全國人民代表大
會常務委員會於2023年12月29日頒布並於2024年7月1日起生效的《中華人民共和國公
司法》，公司分配當年稅後利潤時，應當提取利潤的10%列入公司法定公積金。公司法
定公積金累計額不足以彌補以前年度虧損的，在依照前款規定提取法定公積金之前，
應當先用當年利潤彌補虧損。公司彌補虧損後所餘稅後利潤，累計公積金由公司分
配。因此，根據中國法律顧問的意見，鑒於累計虧損，我們可能不會派付股息。有關
詳細討論，請參閱「財務資料－股息」。

營運資金充裕程度

董事認為，計及[編纂]估計[編纂]淨額以及我們可用的其他財務資源，包括現金
及現金等價物、定期存款、受限資金、按公允價值計入損益的金融資產的即期部分及
銀行借款，我們擁有足夠的營運資金支付自本文件日期起未來12個月125%的成本，包
括研發開支、銷售及營銷開支、一般及行政開支以及其他經營成本。

我們的現金消耗率按：(i)經營活動所用現金淨額；(ii)資本開支；與(iii)租賃付款
之和除以相關年度╱期間的月份數計算。我們於2022年、2023年及2024年及截至2024

年及2025年9月30日止九個月的過往月平均現金消耗率分別為人民幣16.3百萬元、人民
幣22.3百萬元、人民幣21.9百萬元、人民幣20.5百萬元及人民幣19.1百萬元。截至2025

年9月30日，我們的現金及現金等價物、定期存款的即期部分、按公允價值計入損益
的金融資產的即期部分以及受限資金合共為人民幣1,123.0百萬元。假設[編纂]未獲行
使並假設[編纂]為每股[編纂][編纂]港元（即本文件所述指示性[編纂]的中位數），經
扣除我們就[編纂]應付的[編纂]開支後，我們估計，我們將收到[編纂]淨額約[編纂]港
元。我們估計，截至2025年9月30日，我們的現金及現金等價物、定期存款的即期部
分、按公允價值計入損益的金融資產的流動部分以及受限資金將能維持我們的財務可
行性約[50]個月，或倘我們計及[編纂]估計[編纂]淨額（根據指示性[編纂]中位數計算）
10%（即分配用於我們營運資金及其他一般用途的部分），則將能維持我們的財務可行
性約[編纂]個月，或倘我們計及[編纂]估計[編纂]淨額（根據指示性[編纂]中位數計算）
100%，則將能維持我們的財務可行性約[編纂]個月。董事及管理層將繼續監察我們的
營運資金、現金流量及業務發展狀況。有關我們消耗率的詳細討論，請參閱「財務資
料－營運資金充裕程度」。

未來計劃及[編纂]用途

假設[編纂]為每股[編纂][編纂]港元（即本文件所述[編纂]的中位數），扣除與[編
纂]有關的[編纂]佣金及我們已支付或應支付的估計費用後並假設[編纂]未獲行使，我
們估計將從[編纂]獲得的[編纂]淨額約為[編纂]百萬港元。
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我們擬將[編纂]的[編纂]淨額用於如下用途：

• 約[編纂]港元（或[編纂]淨額的約[編纂]%）將用於為支撐我們的人工智能基
礎設施及人工智能驅動納米材料平台的核心技術研究、開發及推進提供資
金，包括：

• 約[編纂]百萬港元（或[編纂]淨額的約[編纂]%）將用於持續開發我們
的一套自主開發的人工智能模型及智能體NanoForge。

• 約[編纂]百萬港元（或[編纂]淨額的約[編纂]%）將用於人工智能賦能
解決方案的研發，這些解決方案將作為我們下一代遞送和治療設計能
力的基礎。

• 約[編纂]港元（或[編纂]淨額的約[編纂]%）將用於我們非肝靶向LNP
及其有效載荷的體內驗證。

• 約[編纂]百萬港元（或[編纂]淨額的約[編纂]%）將用於我們人工智能開發產
品管線中正在進行及計劃中的臨床試驗，推動候選藥物在多個治療領域及
治療模式中的進展。這些投資將支持監管備案、適應症擴展及早期臨床驗
證，加速將我們的平台創新轉化為治療方案。

• 約[編纂]百萬港元（或[編纂]淨額的約[編纂]%）將用於開發我們的動物健康
及抗衰解決方案，並將人工智能賦能的解決方案擴展至該等高增長領域。
該等投資將使我們能夠將納米材料技術應用於人類治療領域之外，在具有
強大未滿足需求和全球需求不斷增長的領域獲取價值，促進我們的戰略，
拓寬我們的人工智能驅動納米材料平台的應用，並進一步擴展到新興領域。

• 約[編纂]百萬港元（或[編纂]淨額的約[編纂]%）將分配以支持我們在全球構
建人工智能驅動納米材料生態系統的增長戰略，原因是我們認為海外市場
為我們的人工智能驅動納米材料平台提供更大潛力。

• 約[編纂]百萬港元（或[編纂]淨額的約[編纂]%）將用作營運資金及其他一般
企業用途。

有關[編纂]用途的詳情，請參閱「未來計劃及[編纂]用途」。

近期發展

業務發展進展

隨着我們的技術獲得驗證及業務發展活動擴大，我們的平台合作夥伴模式於往
績記錄期後取得重大進展。我們已訂立若干合作協議，每項治療劑的合約價值介乎約
45百萬美元至109百萬美元，根據該協議，合作夥伴可於研究項目完成後許可我們的
LNP。同時，我們的產品合作夥伴模式已顯示出商業可行性。於2025年9月12日，我們
與浙江引安醫藥科技有限公司（「浙江引安」）就MTS-004在中國內地治療PBA訂立許可
協議，據此，浙江引安負責監管批准及商業化。作為回報，我們於2025年12月收到人
民幣100百萬元的首付款，並有權獲得額外的銷售里程碑付款及特許權使用費。於2025
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年10月16日訂立的補充協議規定聯合開發用於治療吞咽困難的MTS-004，由浙江引安
負責監管批准並向我們支付最高達人民幣100百萬元的開發里程碑付款。該等合作證明
了我們平台及產品合作夥伴模式的可擴展性及日益增長的市場認可度，以及我們擴大

及深化與合作者關係的能力。

預期於2025年產生虧損淨額

我們預期於2025年將繼續錄得虧損，主要由於與(i)進一步推進從METiS平台開

發的納米材料；(ii)股份支付開支增加；及(iii)增加營銷開支以將我們的METiS解決方

案及特專科技產品商業化有關的預期成本及開支。

COVID-19的影響

通過與我們各地實驗室研究人員及CRO的有效協調，我們保障研究活動持續順利

進行，並實現了關鍵的監管里程碑。由於截至最後實際可行日期COVID-19的全球影響

持續減弱，我們的董事預期COVID-19不會對我們日後的業務產生重大不利影響。亦請

參閱「風險因素－與我們的營運有關的風險－我們的業務、經營業績及財務狀況可能會

受到自然災害、流行病和疫情、民事騷亂和社會動蕩以及其他疾病爆發的不利影響。」

無重大不利變動

董事已確認，直至最後實際可行日期，我們的財務、營運或貿易狀況、債務、或

有負債或前景自2025年9月30日（即本文件附錄一所載會計師報告所呈報期間的結束日

期）以來並無重大不利變動，且自2025年9月30日以來概無發生會對本文件附錄一會計

師報告所載資料產生重大影響的事件。


