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本概要旨在向　閣下提供本文件所載資料的概況。由於僅屬概要，故並無包
括所有對　閣下而言可能屬重要的資料，且整體上受限於全文件，故應連同全文件
一併閱讀。　閣下決定 [編纂]之前，應閱覽整份文件。任何 [編纂]均涉及風險。有關
[編纂]的若干特定風險載列於本文件「風險因素」一節。　閣下決定 [編纂]之前，應
細閱該節。

概覽

我們是誰

我們是中國大型中藥飲片產品 (i)供應商。根據弗若斯特沙利文的資料，按2024年
中藥飲片產品收入計算，我們在中國排名第2位，在競爭激烈的市場格局中佔據0.4%
的市場份額，而前五大市場參與者合共持有2.7%的市場份額。

我們制定並實施中醫藥生產和質量控制的嚴苛標準，並將數字技術整合至我們
的生產和質量控制流程。我們為廣泛的機構和零售客戶提供服務－包括醫院及醫療機
構、醫療貿易公司、藥店、製藥公司及最近的個人消費者－提供傳統草藥配方、健康
產品和健康管理服務。我們的業務遍佈中國內地大部分省份，以及香港、台灣，並在
海外擴展到中醫藥需求強勁的地區，如越南和馬來西亞。

我們的市場機遇

中醫藥是植根於中國文化的獨特健康資源和經濟力量，在滿足全球新興經濟體對
健康的需求方面具有獨特優勢。根據弗若斯特沙利文的資料，僅在中國，在健康和保
健意識以及數字化和人工智能應用不斷增加的推動下，於2024年，中藥市場規模達到
人民幣4,326億元，預計於2030年將達到人民幣4,923億元。作為最廣泛使用的中藥形
式，中藥飲片在2024年擁有人民幣3,067億元的龐大市場，成為2024年增長最快的醫藥
細分行業。同時，由於全球對中藥預防保健價值的認可，海外市場對中草藥出口需求
激增。

儘管中藥意義重大，但總體而言仍是一個傳統產業，在標準化方面面臨巨大挑
戰，導致缺乏可擴展性。通過制定國家標準、智能化的生產流程和對品質的嚴格把
控，我們參與行業進步，在抓住增長機遇方面已做好充分準備。除了傳統的醫院和藥
房客戶，我們還看到了服務不足的細分市場的巨大潛力，包括97,000多家小型診所以
及注重健康、尋求現代化中醫方案的消費者。順應中國的數字化轉型和日益增長的健
康需求，我們正通過產品形式和數字平台來提升適切當今市場需求的可及性。為了增
強我們的區域影響力，我們正在積極組建當地專業團隊，服務於對中醫藥有強烈需求
的國際市場。詳情請參閱「行業概覽」。

(i) 中藥飲片產品指經過炮製加工後可直接用於中醫臨床或製劑生產使用的藥品
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我們的業務模式

於往績記錄期間，我們主要通過線下渠道服務於包括1,000多家醫院及醫療機構
以及大型連鎖藥店在內的企業客戶，以及小型藥店、診所及經營者。此外，我們通過
提供以消費者為導向的健康產品，釋放零售市場的增長潛力，並正在通過中草藥產品
出口和在高潛力國際市場建立本地化運營，把握全球機遇。

我們擁有堅實的質量保障體系，確保770多種飲片產品的一致性品質。我們主要
向通過GAP認證的供應商採購原材料並建立了CNAS認可的實驗室檢測，從而創建一
個可擴展且可靠的生態系統，服務於中國和全球的機構和零售市場。

我們的關鍵能力

行業領先的標準化。作為中國首家獲得藥品生產質量管理規範（「GMP」）認證的
中藥飲片企業，我們積極推進分子生物學融入中藥，其中最引人注目的是我們的DNA
條形碼技術，現已被中國和英國藥典採用。我們的專業知識使我們能夠開發標準化的
製造流程，確保產品的一致性和安全性。通過與中國中醫科學院中藥研究所等機構合
作，我們持續提升自身能力並推進中藥現代化於生產和質量控制方面的進程。

實現可擴展增長的新業務線。除了傳統的醫院和藥房渠道，我們還通過數字渠道
來拓寬中藥的獲取途徑。金方草堂簡化了5900多家客戶的採購流程。我們亦推出線上
中藥平台金方雲，可讓患者在線下收到醫院及醫療機構的個人化處方後，無縫購買優
質的即用中藥產品。此外，我們正開發金色荷花，該平台通過機器學習和分析健康數
據，打造定制的健康和營養補充方案，提供個人化的中藥健康產品。全球範圍內，我
們利用在越南、馬來西亞以及台灣及香港建立的合作夥伴關係出口優質中藥飲片和中
草藥產品，將中藥定位為全球保健主打產品。

先進的製造和質控。我們的垂直整合系統確保對產品進行可靠的質量控制，實現
從農場到患者的全程溯源。GAP認證的種植基地供應原材料，而自動化生產線和供應
鏈可追溯性則保證了規模化生產的精度。我們的CNAS認可實驗室在美國及歐洲主要
國家獲得認可，確保符合全球監管標準。這些基礎設施不僅推動了我們的收入增長，
還為整個行業的現代化樹立了可複製的典範。

我們的產品及服務(1)

我們以「新荷花」品牌向客戶提供優質的中藥產品。自成立以來，我們的業務重
心主要放在中藥飲片上。憑藉我們在中藥飲片上的經驗以及所積累的面向醫院、診所
及藥店的銷售網絡，我們戰略性地將我們的業務拓展至擁有新收入增長點的零售市場。

(1) 除非上下文另有說明，否則本文件中的「產品」指的是我們生產及銷售的具體產品種類，每種產品
在我們的系統中均被記錄為一個獨立的庫存單元。
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毒性飲片產品

我們是毒性飲片的知名供應商。截至最後實際可行日期，《醫療用毒性藥品管
理辦法》僅收錄有28種毒性飲片品種，而我們生產其中主要的10種。毒性飲片在中藥
領域擁有悠久的傳統，是最具代表性的中藥類型之一，被普遍用於中藥處方。我們的
主要毒性飲片包括法半夏、清半夏、薑半夏、白附片及黑順片。在中藥飲片產品範疇
中，「品種」指廣義上的中藥飲片，為按照《中國藥典》加工炮製的草藥原料 (2)，專供臨
床處方及配藥；而「規格」則指特定品種中不同的草藥種類或加工炮製形式，通過其藥
典名稱或具體炮製方法識別。

普通飲片產品

截至2025年12月31日，我們在中國提供760多種普通中藥飲片。我們的許多產品
來源於道地藥材，道地藥材是指產在特定地域、具有較高知名度的中藥材，與其他地
區所產同種中藥材相比，道地藥材品質和療效更好。最負盛名的道地藥材產區包括四
川省、浙江省、廣東省，以及中國西部地區等。原產地獨特的地理和氣候條件賦予了
這些道地藥材獨一無二的特性，使其成為中藥行業內備受追捧的優質藥材。普通飲片
產品的一大痛點在於，難以在類型、種類、產量和質量方面滿足所有的客戶需求。隨
著我們不斷擴大經營規模、提升生產能力，我們完全有能力滿足市場對優質普通飲片
產品日益增長的需求，從而推動該細分市場實現大幅增長。我們的主要普通飲片產品
包括川貝母、麥冬、黃芪、炒酸棗仁、黃連及當歸。

銷售及營銷

我們的產品銷往各類客戶，包括醫院及醫療機構、醫療貿易公司、藥店及製藥公
司。下表載列於所示年度按客戶類型劃分的收入明細：

截至12月31日止年度

2023年 2024年 2025年

人民幣千元 % 人民幣千元 % 人民幣千元 %

醫院及醫療機構 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 371,904 32.5 461,875 37.0 512,741 38.4

醫療貿易公司 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 385,253 33.6 443,828 35.5 471,769 35.4

藥店 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 238,449 20.8 210,608 16.9 179,036 13.4

製藥公司. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 149,965 13.1 133,091 10.6 171,161 12.8

總計 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 1,145,571 100.0 1,249,402 100.0 1,334,707 100.0

(2) 除非上下文另有說明，否則「草藥」是指用於生產我們中藥飲片的原料。
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我們主要通過自有銷售及營銷團隊直接向醫院及醫療機構、醫療貿易公司、藥店
及製藥公司銷售我們的中藥飲片。作為一家總部位於成都的公司，我們的業務主要集
中在四川省的客戶。儘管該行業具有本土化性質，但截至最後實際可行日期，我們已
能夠將我們的銷售範圍擴展到全國超過30個省，我們認為這反映了我們的優質產品及
我們提供全系列的中藥飲片以滿足客戶採購需求的能力。我們計劃繼續深化我們在中
國的佈局，以覆蓋更多的城市和地區以及小醫院和診所。

詳情請參閱「業務－銷售及營銷」。

生產

我們在四川省成都市經營中藥生產設施，總建築面積約44,320平方米。自2003年
7月以來，我們的成都工廠已通過國家藥監局的GMP認證。
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我們的供應商

我們向中國多家第三方供應商採購我們生產所需的中藥原材料。截至2023年、
2024年及2025年12月31日，我們分別擁有316名、452名及463名生產所需的中藥原材
料供應商。我們根據其天然中草藥的品質、生產基地及價格以及其在中藥行業的相關
經驗及聲譽篩選供應商。於往績記錄期間各年度，向我們五大供應商的採購額合共佔
我們於2023年、2024年及2025年總採購額的約36.0%、23.3%及20.6%。於往績記錄
期間各年度，我們單一最大供應商佔我們於2023年、2024年及2025年總採購額的約
11.9%、7.2%及6.1%。

我們的競爭優勢

我們認為以下為我們的競爭優勢：

• 在快速增長的中藥飲片行業的知名參與者，潛力巨大，注重現代中醫實踐

• 推動中藥飲片標準化、促進全行業實現更高水平的質量一致性與現代化的
重要參與者

• 差異化業務模式，覆蓋廣泛的產品和細分市場

• 集成製造與質量控制系統，實現規模化生產和產品供應

• 經驗豐富且富有洞察力的行業資深人士管理

詳情請參閱「業務－我們的競爭優勢」。

我們的戰略

我們計劃實施以下業務戰略：

• 戰略性地擴大中國市場的滲透率和銷售覆蓋範圍

• 培育零售市場實現收入來源多元化

• 不斷擴大產品供應，以提升一站式解決方案

• 持續優化升級炮製工藝，推動中國中藥飲片行業技術進步

• 提高運營效率及生產能力

• 策略性地拓展業務

詳情請參閱「業務－我們的戰略」。
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我們的股權結構

控股股東

緊隨 [編纂 ]完成後（假設 [編纂 ]未獲行使），我們的創始人、董事長兼執行董
事江雲先生將能夠通過以下方式行使本公司約 [編纂 ]%的投票權：( i)其直接持有的
18,498,500股股份；及(ii)國嘉投資持有的9,151,965股股份。因此，[編纂]後，江雲先
生及國嘉投資將成為本公司的控股股東。詳情請參閱「與控股股東的關係」。

[編纂]前投資

自本集團成立以來，我們已通過股權融資及股份轉讓吸引若干[編纂]前投資者。
有關我們[編纂]前投資者的背景及[編纂]前投資的主要條款的詳情，請參閱「歷史及公
司架構－[編纂]前投資」。

主要財務資料概要

下表載列我們於往績記錄期間的財務資料的財務數據概要，摘錄自本文件附錄一
所載會計師報告。下文所載財務數據概要應與本文件財務報表（包括相關附註）一併閱
讀，以保證其完整性。綜合財務資料已根據國際財務報告準則（「國際財務報告準則會
計準則」）編製。

綜合損益及其他全面收益表概要

下表載列我們於所示年度的綜合損益及其他全面收益表概要。

截至12月31日止年度

2023年 2024年 2025年

人民幣千元 % 人民幣千元 % 人民幣千元 %

收入 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 1,145,571 100.0 1,249,402 100.0 1,334,707 100.0

銷售成本. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . (933,553) (81.5) (1,036,329) (82.9) (1,081,546) (81.0)

毛利 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 212,018 18.5 213,073 17.1 253,161 19.0

稅前利潤. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 104,636 9.1 90,316 7.2 107,494 8.1

年內利潤. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 103,974 9.1 89,112 7.1 106,441 8.0

年內全面收益總額 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 103,961 9.1 89,091 7.1 106,559 8.0

收入

於往績記錄期間，我們的收入主要來自飲片產品銷售。截至2023年、2024年及
2025年12月31日止年度，我們的收入分別為人民幣1,145.6百萬元、人民幣1,249.4百萬
元及人民幣1,334.7百萬元。
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按產品類型劃分的收入

下表載列我們於所示年度按產品類型劃分的收入明細（以絕對金額及佔總收入的
百分比列示）：

截至12月31日止年度

2023年 2024年 2025年

人民幣千元 % 人民幣千元 % 人民幣千元 %

毒性飲片. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 192,492 16.8 172,433 13.8 137,626 10.3

普通飲片. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 953,079 83.2 1,076,969 86.2 1,197,081 89.7

總計 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 1,145,571 100.0 1,249,402 100.0 1,334,707 100.0

截至2023年、2024年及2025年12月31日止年度，我們的收入來自於銷售超過770
個類型和4,900個品類的飲片產品，其中我們的毒性飲片法半夏和薑半夏，以及我們
的普通飲片川貝母、麥冬、炒酸棗仁、當歸和黃連於往績記錄期間對我們收入貢獻顯
著。自2023年至2024年，川貝母、法半夏及薑半夏的銷量保持相對穩定，而麥冬等其
他產品以及新產品類型的銷量有所增長，推動了整體收入提升。由2024年至2025年，
普通飲片產品收入增長主要由於黃連等主要產品的銷量增加，而毒性飲片產品收入有
所減少，主要由於法半夏等主要產品銷量減少。產品的平均售價大致隨原材料成本的
變動而產生波動。

毛利及毛利率

截至2023年、2024年及2025年12月31日止年度，我們的毛利分別為人民幣212.0
百萬元、人民幣213.1百萬元及人民幣253.2百萬元。我們的毛利率分別為18.5%、
17.1%及19.0%。下表載列我們於所示年度的毛利及毛利率明細：

截至12月31日止年度

2023年 2024年 2025年

毛利 毛利率 毛利 毛利率 毛利 毛利率

人民幣千元 % 人民幣千元 % 人民幣千元 %

毒性飲片. . . . . . . . . . . . . . . . . . 46,158 24.0 32,862 19.1 32,372 23.5

普通飲片. . . . . . . . . . . . . . . . . . 165,860 17.4 180,211 16.7 220,789 18.4

總毛利╱總毛利率 . . . . . . . . . . 212,018 18.5 213,073 17.1 253,161 19.0

於往績記錄期間，我們的毛利率有所下降，因為我們向醫療貿易公司及藥店的銷
售佔比有所增加，而由於市場競爭，這些客戶類型的利潤率通常較低。於往績記錄期
間，我們的毛利率亦受到若干主要產品類型原材料成本的影響。
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年內利潤

截至2023年、2024年及2025年12月31日止年度，我們的年內利潤分別為人民幣
104.0百萬元、人民幣89.1百萬元及人民幣106.4百萬元。我們的年內利潤自2023年至
2024年有所減少，主要歸因於若干主要產品的原材料成本增加以及2024年[編纂]開支
所產生的管理費用增加。由2024年至2025年，我們的利潤增加主要歸因於自醫院及醫
療機構產生的收入及普通飲片產品的收入穩定增長。詳情請參閱「財務資料－經營業
績」。

綜合財務狀況表概要

下表載列截至所示日期的綜合財務狀況表概要。

截至12月31日

2023年 2024年 2025年

（人民幣千元）

非流動資產合計 . . . . . . . . . . . . . . . . . 166,640 184,054 220,831
流動資產合計 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 932,470 1,048,033 1,106,237
流動負債合計 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 627,589 765,299 680,967
流動資產淨值 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 304,881 282,734 425,270
總資產減流動負債 . . . . . . . . . . . . . . . 471,521 466,788 646,101
非流動負債合計 . . . . . . . . . . . . . . . . . 13,014 12,785 85,539
資產淨值. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 458,507 454,003 560,562

我們的資產淨值由截至2023年12月31日的人民幣458.5百萬元略微減至截至2024
年12月31日的人民幣454.0百萬元，主要是由於股東減資人民幣93.7百萬元，抵銷了
2024年年內利潤人民幣89.1百萬元。我們的資產淨值由截至2024年12月31日的人民幣
454.0百萬元增至截至2025年12月31日的人民幣560.6百萬元，主要由於年內利潤為人
民幣106.4百萬元。

我們的流動資產淨值由截至2023年12月31日的人民幣304.9百萬元略微減至截至
2024年12月31日的人民幣282.7百萬元，主要是由於流動負債增加，尤其是計息銀行借
款及其他應付款項。我們的流動資產淨值由截至2024年12月31日的人民幣282.7百萬元
增至截至2025年12月31日的人民幣425.3百萬元，主要是由於貿易應收款項及應收票據
增加，以及其他應付款項及應計費用減少。詳情請參閱「財務資料－綜合財務狀況表
節選項目說明」。

綜合現金流量表概要

下表載列於所示年度我們的綜合現金流量表的組成部分。

截至12月31日止年度
2023年 2024年 2025年

（人民幣千元）

經營活動所得╱（所用）
 現金流量淨額 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 74,853 (467) 154,051
投資活動所用現金流量淨額 . . . . . . . . . . . (15,997) (7,699) (46,177)
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截至12月31日止年度
2023年 2024年 2025年

（人民幣千元）

融資活動（所用）╱所得
 現金流量淨額 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . (53,763) 15,184 (70,749)
現金及現金等價物增加淨額 . . . . . . . . . . . 5,093 7,018 37,125
年初現金及現金等價物 . . . . . . . . . . . . . . 132,123 137,198 144,310
匯率變動影響淨額 . . . . . . . . . . . . . . . . . . (18) 94 (58)
年末現金及現金等價物 . . . . . . . . . . . . . . 137,198 144,310 181,377

鑒於截至2024年12月31日止年度的經營活動現金流出淨額人民幣0.5百萬元，這
主要是由於貿易應收款項及應收票據以及存貨增加，以及貿易應付款項及應付票據增
長緩慢，我們計劃實施以下措施來改善我們的經營現金流：(i)加強對貿易應收款項的
回款控制；(ii)改善存貨管理政策以縮短存貨周轉天數；及(iii)與供應商協商更長的信
貸期。

主要財務比率

下表載列截至所示日期我們的主要財務比率：

截至12月31日

2023年 2024年 2025年

流動比率(1) . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 1.49 1.37 1.62
速動比率(2) . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 1.14 1.05 1.26
淨利率 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 9.1% 7.1% 8.0%
淨負債權益比率(3). . . . . . . . . . . . . . . . (3.7%) 4.1% 6.3%
利息保障倍數(4) . . . . . . . . . . . . . . . . . – 5,653 71.55
資產回報率(5) . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 10.4% 7.6% 8.3%
權益回報率(6) . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 25.3% 19.5% 21.0%

附註：

(1) 流動比率按流動資產除以截至同日的流動負債計算。

(2) 速動比率按流動資產減去存貨，除以截至同日的流動負債計算。

(3) 淨負債權益比率指各年度末的債務總額（即計息銀行借款及租賃負債扣除現金及現金等價
物）除以權益總額。

(4) 利息保障倍數指相關年度的息稅前盈利除以租賃負債利息。

(5) 資產回報率指年內利潤除以該年初及年末資產總值的平均值，再乘以100%。

(6) 權益回報率指年內利潤除以該年初及年末權益總額結餘的平均值，再乘以100%。
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[編纂]

[編纂]

經扣除我們就[編纂]應付的[編纂]、費用及估計開支後，假設[編纂]為每股H股
[編纂]港元（即本文件所述指示性[編纂]範圍的中位數），我們估計將收到的[編纂]約為
[編纂]港元。

假設[編纂]為指示性[編纂]範圍的中位數，我們目前擬將該等[編纂]用作下列用
途：

• 約[編纂]%（或[編纂]港元）將用於擴大中藥飲片的產能，升級數字化智能生
產系統；

• 約[編纂]%（或[編纂]港元）將用於我們的銷售及營銷活動，包括(i) [編纂]%
用於通過加大廣告宣傳力度提升品牌知名度；(ii) [編纂]%用於加強我們的
銷售團隊，以擴大在中國的市場滲透率和銷售覆蓋率；(iii) [編纂]%用於在
中國設立中藥產品旗艦店；及(iv) [編纂]%用於針對面向消費者業務制定定
制化銷售營銷策略；

• 約[編纂]%（或[編纂]港元）將用於我們的面向消費者業務，包括(i) [編纂]%
用於針對個人客戶的草本健康產品研發；及(ii) [編纂]%用於組建面向消費
者的運營團隊；

• 約[編纂]%（或[編纂]港元）將用於在越南及馬來西亞建立海外銷售渠道；
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• 約[編纂]%（或[編纂]港元）將用於戰略性投資及潛在收購，重點佈局中藥上
游供應鏈；及

• 約[編纂]%（或[編纂]港元）將用於營運資金及其他一般公司用途。

詳情請參閱「未來計劃及[編纂]」。

股息

於往績記錄期間，我們並無宣派或派付任何股息。未來任何股息的宣派及派付將
由股東決定，並受我們的公司章程和中國公司法的約束，且將取決於多個因素，包括
我們的收益和財務狀況、運營需求、資金需求以及我們的董事可能認為相關的任何其
他條件。目前，我們並無制定股息政策或預先釐定的股息支付比率。誠如我們的中國
法律顧問所告知，我們未來取得的任何稅後利潤將必須根據中國法律用於彌補我們歷
史上累計的虧損，之後我們將有義務將我們利潤的10%分配給我們的法定公積金，直
到該資金達到我們註冊資本的50%以上。因此，我們只有在(i)我們歷史上累計的虧損
全部彌補；及(ii)我們已如上所述將足夠的利潤分配給我們的法定公積金後方能宣派股
息。在決定是否宣派股息時，我們的董事會將需要信納宣派股息符合本公司的最佳利
益，並可能會就虧損作出撥備。[編纂]在[編纂]我們的H股時不應期望獲得現金股息。

[編纂]開支

將由我們承擔的[編纂]開支估計約為[編纂]港元（假設[編纂]為每股H股[編纂]港
元，為指示性[編纂]範圍每股H股[編纂]港元至[編纂]港元的中位數），相當於[編纂]估
計[編纂]的約[編纂]%（假設並無根據[編纂]發行H股）。[編纂]開支包括(i)[編纂]相關
開支，包括[編纂]約[編纂]港元，及(ii)非[編纂]相關開支約[編纂]港元，包括(a)法律
顧問及申報會計師的費用及開支約[編纂]港元，及(b)其他費用及開支約[編纂]港元。
於往績記錄期間，自我們綜合損益表扣除的[編纂]開支為[編纂]港元，而發行成本（已
確認為預付款項並預期將於[編纂]時從權益中扣除）為[編纂]港元。於往績記錄期間
後，預期將有約[編纂]港元自我們的綜合損益表扣除，而預期將有約[編纂]港元於[編
纂]時作為權益扣減入賬。我們認為上述任何費用或開支對我們而言並不重大或異常高
昂。上述[編纂]開支為最新可行估計金額，僅供參考，實際金額可能與此估計有所不
同。

集中採購計劃

2025年2月，全國45種中藥飲片（包括84種規格）集中採購投標結果公佈。在本輪
採購中，我們共中標29個品種，共計55種規格，即55種不同的產品。截至最後實際可
行日期，集中採購的醫院勾選流程已完成。共有1,264家公立醫院選擇我們的產品，累
計中標合同金額達人民幣29.2百萬元。其中，1,183家醫院為新客戶，中標合同金額合
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計人民幣17.8百萬元；81家醫院為現有客戶，中標合同金額合計人民幣11.4百萬元。
我們預計，我們的產品納入全國集中採購名單後，將進一步擴大醫院覆蓋範圍、提升
產品知名度，並為未來數年的收入增長提供助力。

近期發展及無重大變動

2026年第一季，我們的業務持續增長。截至2026年3月31日止三個月，我們新增
96名客戶，包括44家醫院及醫療機構、48家醫療貿易公司、3家藥店及1家製藥公司。
相較於294噸毒性中藥飲片及1,652噸普通中藥飲片，於本季度，我們共銷售並交付
2,956噸中藥飲片，包括267噸毒性中藥飲片及2,689噸普通中藥飲片。

於已進行我們的董事認為適當的充分盡職調查工作並經過審慎周詳考慮後，我們
的董事確認，截至本文件日期，自2025年12月31日以來，我們的財務或交易狀況或前
景並無重大不利變化，且自2025年12月31日以來並無發生任何將對本文件附錄一會計
師報告所載資料產生重大影響的事件。

風險因素

我們的營運及[編纂]涉及若干風險及不確定因素，包括(i)與我們業務有關的風
險；(ii)與我們財務表現有關的風險；及(iii)與[編纂]有關的風險，載於本文件「風險因
素」一節。　閣下在決定[編纂]我們的[編纂]前務請仔細閱讀該節全文。

我們面臨的部分主要風險包括但不限於：

• 中藥行業高度分散，競爭激烈。

• 我們的業務及盈利能力可能受到中藥原材料價格波動和供應短缺的不利影
響。

• 我們收入的很大一部分來自於有限的幾類產品。

• 我們無法保證我們的新業務計劃（包括零售業務）能夠成功實施或產生可持
續的收入或利潤。

• 未能保持產品質量可能對我們產品的市場知名度及信任程度造成重大不利
影響。

• 我們的業務可能會受到中藥集中採購計劃的影響。

• 中藥行業受到嚴格監管，且監管框架、要求及執行情況日後可能會發生變
化。

• 倘無法獲得中國政府授出的稅務豁免及優惠稅收待遇，我們的經營業績及
財務狀況可能會受到不利影響。

• 我們可能無法保護自身的知識產權、商業秘密及專有技術，亦可能無法防
止第三方的不正當競爭。

詳情請參閱「風險因素」。
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本文件為草擬本。其所載資料並不完整及可作更改。閱讀本文件有關資料時，必須一併細閱本文件首頁「警告」一節。

COVID-19的影響

於往績記錄期間及直至最後實際可行日期，我們的運營並未因COVID-19而出現
重大中斷。於COVID-19疫情期間，在成都市政府支持下，我們維持了業務連續性，
以確保若干生產企業的不間斷運營。此外，國家與地方的扶持政策對我們中藥產品的
銷售產生積極影響。例如，《關於在新型冠狀病毒感染醫療救治中進一步發揮中醫藥特
色優勢的通知》及各種診療方案等官方指引均強調中藥在疫情防控中的作用。該等政策
促使與我們防疫相關中藥產品的需求增加。因此，本公司董事認為，於往績記錄期間
及直至最後實際可行日期，COVID-19疫情並未對我們的運營及財務業績產生任何重大
不利影響。由於截至最後實際可行日期，COVID-19的影響持續減弱，我們的董事預計
COVID-19日後不會對我們的業務產生重大不利影響。亦請參閱「風險因素－與我們業
務有關的風險－我們可能受到自然災害、流行病、戰爭或恐怖主義行為或其他我們無
法控制的因素的影響」。


