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本人謹此向股東提呈泰興光學集團有限公司（「本公司」）及其附屬公司（「本集團」）截至二零零一年三月三十一

日止年度之年報。

業績

本集團截至二零零一年三月三十一日止年度之綜合營業額及股東應佔溢利分別為港幣888,000,000元及港幣

201,000,000元。營業額下降主要由於太陽眼鏡之銷售額於第四個財政季度下降所致。這基於部份原設計製造

客戶因美國經濟突然放緩而在採購方面轉趨謹慎。然而，本集團認為不利影響僅屬暫時。本集團之主要業務

仍為製造與分銷鏡架，而該等業務受短期波動之影響相對較輕微。

此外，隨著密芝娜公司（「密芝娜」）與本集團從事分銷業務之德國附屬公司之合併，於合併後之公司成為集團

之聯營公司，因此此德國附屬公司的營業額不在本集團賬目中綜合計算。然而，本集團有意於稍後增持合併

後公司之股權，屆時有關之財務業績將計入本集團賬目。

本集團在年度內經歷了不少挑戰，下半年表現更因美國市場不景而受到不利影響。基於上述原因，本集團審

慎地對上述太陽眼鏡產品與零部件之未付運訂單作出足夠撥備。此外，隨著進一步發展直銷業務，本集團已

就滯銷存貨作出更恰當之撥備。上述因素均導致本集團溢利率下降。

末期股息

董事會建議派發截至二零零一年三月三十一日止年度末期股息每股港幣1.0仙（二零零零年：每股港幣2.6仙）

予二零零一年八月二十二日名列本公司股東名冊之股東。

主席馬寶基先生
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連同已派發之中期股息每股港幣2.4仙（二零零零年：每股港幣2.2仙），全年派息總額為每股港幣3.4仙（二零

零零年：每股港幣4.8仙）。

預期末期股息之支票將於二零零一年十月五日或之前寄發予應得人士。

暫停辦理股東登記

本公司將於二零零一年八月十六日至二零零一年八月二十二日（包括首尾兩天）暫停辦理股份過戶登記手續，

期間將不會登記任何股份轉讓。

股東如欲收取上述末期股息，須將所有過戶文件連同有關股票於二零零一年八月十五日下午四時前交回本公

司之股份登記分處香港中央證券登記有限公司，地址為香港皇后大道東183號合和中心19樓1901-5室。

業務回顧

製造業務

企業資源規劃（ERP）系統之生產組模已於二零零一年二月全面實行，協助改善存貨水平、節省成本及縮短付貨

時間。另外，實行企業資源規劃系統亦配合本集團及時生產管理、供應鏈網絡及業務全球化等策略。

本集團一直採用先進技術，生產優質及設計新穎之產品。由於本集團成功從業務夥伴尼康眼鏡公司及密芝娜

轉移技術，令本集團可製造出更尖端設計及優質之眼鏡架。二零零一年四月，本集團通過ISO 9001認證之年

度評估，並取得理想成績。

本集團眼鏡架之生產力已增至一千四百萬副，主要來自鈦金屬及注塑鏡架等高科技產品。鈦金屬鏡架之銷售

額增加一倍，並為本集團帶來重要盈利。以提升注塑鏡架的生產線將於下個財政年度全面投產，並將吸引更

多時款及運動型眼鏡之生產訂單，為本集團原設計製造業務帶來溢利。

分銷業務

本集團致力建立完善之全球分銷網絡。由於本集團所擁有之各個品牌均有理想表現，而且分銷網絡基礎穩固，

故此分銷業務之營業額增幅令人鼓舞。

歐洲

本集團於二零零零年八月與密芝娜建立策略合作關係後，本集團之分銷網絡得以擴展至德國、英國、比利時、

瑞士、奧地利、荷蘭、斯洛伐克及捷克共和國等八個歐洲國家。本集團之優質中價產品廣受上述市場歡迎。

本集團與密芝娜在產品採購、生產及資訊科技等方面之綜合工作一直進展順利，有助逐步提升密芝娜之經營

效率。
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美國

雖然美國經濟不穩，但本集團於美國之分銷中心仍有效地向更多視光師客戶直接提供服務，其中與多間大型

眼鏡連鎖店之生意更有上佳之表現。

本公司在出售若干無關連資產套現後，正進行重組，務求成為於美國其中一間主要分銷公司。

遠東地區

遠東地區之營業額一直穩步增長，而本集團仍然為該地區視光產品市場之翹楚。由於各國分銷辦事處之表現

因所處地區之經濟情況而有所不同，故本集團已採取相應之銷售與推廣策略，以取得更佳表現。本集團將積

極綜合其在遠東地區、歐洲及美國之分銷網絡，以充份發揮各地區之品牌組合及本集團之分銷實力。

中國大陸

儘管在中國內地面對激烈競爭，但本集團在當地之領導地位未受動搖。本集團之低檔直屬品牌之銷售有穩定

增長。然而，管理層預期，待數年後當市場整體上之品牌時款意識增強時，高價產品之銷售額方會大幅提升。

零售

雖然市場競爭激烈，但本集團於上海之美式眼鏡連鎖店 (America's Eyes) 之銷售額仍有雙位數字之增長。本

集團將繼續憑藉連鎖店之優秀管理人員、廣為大眾接受之專業眼部護理形象及龐大之客戶基礎，於日後爭取

更佳之業務發展。

前景及展望

全球擴展

本集團業務已擴展至全球市場。與美國及歐洲當地著名分銷商之策略性關係具體實現本集團之全球化策略。

以中長期而言，本集團將繼續奉行該策略以擴大市場佔有率，提高國際知名度。

綜合製造及分銷業務

本集團積極將製造經驗與分銷業務結合，以形成具效益之供應鏈，透過本身之全球分銷網絡直接向市場推銷

產品，提高邊際盈利。

本集團在中國、香港、歐洲及北美洲之研究及市場推廣人員已為本公司釐訂綜合製造分銷業務之業務模式。

並預期該模式可取得長遠增長，並領導中價眼鏡架市場。綜合製造與分銷業務之模式基礎為利用互聯網科技

集中本集團各地區及各主要夥伴之資訊管理，並精簡有關之業務過程。

先進資訊技術是達成全球化及綜合製造與分銷業務不可或缺之因素。本集團將繼續投資提高技術水平，推動

進一步發展。

主席

馬寶基


