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財務業績

截至二零零三年六月三十日止六個月，本集團錄得營業額196,549,000港元，而去

年同期為196,113,000港元。期內，本集團的稀土產品（含熒光材料）及耐火材料產

品的營業額相若，分別為97,365,000港元及99,184,000港元。然而由於稀土售價的

低迷，耐火材料業務仍然是本集團主要的盈利來源，其業績佔整體的66%。本期

的毛利率由去年同期的29%下降至20%，而淨利潤亦只錄得11%。股東應佔溢利

21,823,000港元。每股基本盈利為2.68港仙。

中期股息

董事會建議暫不派發截至二零零三年六月三十日止六個月之中期股息，留待於全

年業績公佈時一併派發。
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業務回顧

稀土業務

二零零三年上半年，全球經濟依然承續低迷勢道，市場需求未能達到預期的增長，

國內稀土行業的整頓、整合尚在進行中。國內稀土行業同業競爭日趨激烈，稀土

產品價格仍在低谷徘徊，整個稀土行業正處於資源重新整合、優勝劣汰的關鍵時

期。但隨著稀土技術的不斷發展和應用，稀土氧化物的延伸產品的市場需求增長

將日益加快。

回顧期內，本集團充分利用本身在資金、設備、技術和工藝等方面的優勢，根據

市場需求變化，因勢利導，對部分生產㵟進行了工藝改進，並將原有的產品結構

進行了優化，在新產品開發上加大力度。二零零三年上半年，本集團共售出稀土

產品約1,800噸，在市場尚未趨好的情況下，銷售量與去年同期基本持平。然而由

於部份售價較高的產品如釔銪共沉等的銷售數量比較去年同期為高 , 故稀土業務

於本期的營業額較去年同期亦有所上升。期內，本集團致力開拓國外市場，令國

外銷售比例迅速增長，佔銷售額高達62%，超過去年全年的35%。產品價格方面，

經過去年的下調，二零零三年上半年整體趨於平穩，基本維持於去年末水平。本

集團加強內部管理與核算，降低成本，二零零三年上半年稀土業務的毛利率約為

12%，而去年全年約為5%。其中二零零二年對庫存價格下調的撥備對銷售毛利的

變動產生了較大的影響。

此外，稀土應用材料三基色熒光粉生產㵟經過去年半年多的運行，產品的質量逐

步提高，二零零三年上半年共銷售熒光材料約52,000公斤。毛利率達20%以上。

國外銷售市場的拓展已經起動，試產樣本已通過了有關客戶的檢測。隨著技術和

工藝的成熟和進步，熒光材料的生產和銷售將會逐步提高。
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業務回顧（續）

耐火材料業務

耐火材料產品廣泛應用於冶金、石油、化工、建材及電力等行業。在稀土業務未

能總體轉好時期，耐火材料業務成為本集團主要的盈利來源。在全球經濟持續疲

弱，特別是四、五月份的非典型肺炎疫情，對耐火材料業務造成了較大的影響。

五月份，原料及產品的運輸、人員的交往均受到較大的影響，耐火材料客戶的使

用過程又屬於人員密集型的建築施工工程，受疫情影響基本處於停頓狀態，導致

當月僅生產耐火材料約1,900噸，比去年同期的約6,300噸減少了4,400噸；當月銷

售耐火材料也僅1,440噸，比去年同期的約6,500噸減少了約5,060噸。二零零三年

上半年，本集團共銷售約20,000噸耐火材料產品，較去年同期減少約6,000噸。非

典型肺炎疫情的影響是最主要的原因。

期內，本集團借助與國際合作夥伴進行長期技術協作的優勢，不斷改進工藝，提

高產品質量及產量，同時開發產品種類，開拓國際市場，使本集團的耐火材料產

品出口量達到6,800噸，國外市場佔銷售總額達32%，超過去年全年的18%。國內

銷售方面，本集團採取提高中高檔耐火材料產品的比重及提供優質售後服務等營

銷策略，有效減輕市場上低檔材料競爭激烈、低價傾銷所帶來的影響，使本集團

繼續保持在國內主要煉鋼企業客戶中的市場份額。期內，由於產品成品率提高，

令本集團在總體銷售量下降的情況下仍能保持穩定收益。二零零三年上半年，由

於整體產量的減少使平均成本上升，令耐火業務的毛利率由去年同期的32%下調

至27%。
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展望

一個企業的成長和發展難免會受風雨的影響。今年上半年，本集團經歷了創業以

來最嚴峻的考驗，透過管理層及每位員工的共同努力，最終以自身的抗衡能力，

過度了嚴峻的考驗。充份反映本集團具備充足實力以屹立於競爭激烈的世界市場。

為本集團今後的持續發展壯大奠定了堅實的基礎。

稀土業務

唯有不斷更新產品，才能立足於市場。而開發稀土下游新產品將是稀土業務持續

穩定發展的必然趨勢，本集團對提升研發能力的工作從未鬆懈。本集團將持續為

研發人員提供培訓，與大型研發機構及大學共同研發稀土應用產品，及時跟捬稀

土領域科技發展的脈搏，並經常走訪客戶，瞭解市場發展和客戶所需，保持與國

際市場接軌。

同時，本集團將依托稀土分離的優勢，繼續加大深加工產品的開發，以擴大銷售

份額，降低生產成本，期望使本集團生產的稀土氧化物的50%轉化為稀土延伸高

附加值產品，以獲取更高利潤。
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展望（續）

耐火材料業務

隨著冶金、建材、石化等行業技術的進步和發展，令中高檔耐火材料產品的需求

比例不斷提高。因此本集團計劃利用自身在設備及技術方面的優勢，進一步改善

現有的生產設施，繼續增加中高檔耐火材料產品的生產比重，加大對耐火材料新

產品的投入，以提升本集團耐火材料產品的市場競爭能力。此外，本集團將加強

與耐火材料原料供應基地的合作，繼續積極拓展國外耐火材料市場，務求提高本

集團在耐火材料的市場佔有率，同時借助國外的先進技術，不斷提高產品質量和

開發新產品，以保持出口銷售份額的持續增長。

流動資金及財務資源

於二零零三年六月三十日，本集團持有現金及銀行存款達393,903,000港元而仍然

維持於零長期債項。流動資產淨額較去年末的600,568,000港元上升至638,339,000

港元。總負債對總資產比率減至6%。


