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時富投資集團有限公司  －  公佈

二零零四年四月一日

CELESTIAL ASIA SECURITIES HOLDINGS LIMITED
時富投資集團有限公司 *

（於百慕達註冊成立之有限公司）

（股份編號  #1049）

年終業績
截至二零零三年十二月三十一日止年度

年終業績

時富投資集團有限公司（「本公司」）及其附屬公司（「本集團」） 截至二零零三年十二

月三十一日止年度之經審核綜合業績，連同去年同期之比較數字如下：

二零零三年 二零零二年

附註 千港元 千港元

營業額 2及3 1,028,271 1,097,028

其他營運收益 22,634 –

撥回先前確認之物業及設備減值虧損 900 –

銷售成本 (541,246) (572,018)

薪金、津貼及佣金 (204,697) (236,810)

其他經營、行政及銷售開支 (316,525) (380,168)

折舊及攤銷 (55,946) (61,834)

財務成本 (7,593) (5,162)

呆壞賬撥備 (1,073) (95,687)

於儲備內的商譽之確認減值虧損 (300) –

確認會所會籍減值虧損 – (1,330)

確認商譽減值虧損 – (27,209)

確認投資減值虧損 – (57,000)

確認物業及設備減值虧損 – (64,153)

(75,575) (404,343)

認股權証期滿之收益 – 59,573

貸予一間聯營公司的貸款之撥回（撥備） 24,600 (219,828)



2

時富投資集團有限公司  －  公佈

二零零四年四月一日

除稅前虧損 (50,975) (564,598)

稅項（支出）撥回 4 (134) 1,779

未計少數股東權益前虧損 (51,109) (562,819)

少數股東權益 (520) 122,236

股東應佔虧損淨額 (51,629) (440,583)

每股虧損 5

– 基本 (0.15) 港元 (1.41) 港元

– 攤薄 (0.15) 港元 (1.41) 港元

附註：

(1) 編製基準

經審核財務報表乃根據香港會計師公會（「會計師公會」）頒佈之香港會計實務準

則，以及香港聯合交易所有限公司（「聯交所」）證券上市規則（「上市規則」）附錄

16之適用披露規定而編製。

於本年度，本集團首次採納以下由會計師公會頒佈之香港財務報表準則（「香港財

務報表準則」）。財務報表準則包括由會計師公會頒佈之會計實務準則（「會計實務

準則」）及詮釋。

會計實務準則第12號（經修訂） －  所得稅

採納會計實務準則第12號（經修訂）之主要影響是有關遞延稅項。會計實務準則第

12號（經修訂）規定，除少數例外情況外，須採納按資產負債表負債法，就財務報表

內資產及負債賬面值與計算應課稅溢利所用之相關稅基產生之一切暫時差異來確

認遞延稅項。由於會計實務準則第12號（經修訂）並無任何特定的過渡性要求，所以

該新的會計準則將會追溯性地使用，而二零零二年之比較數據將據此而調整。採納

會計實務準則第12號（經修訂）並無對本年度及過往會計年度之業績構成影響。
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(2) 營業額

二零零三年 二零零二年

千港元 千港元

銷售傢俬及家居用品（扣除折扣及退貨） 842,063 889,918

費用及佣金收入 173,610 182,810

利息收入 17,404 28,039

買賣証券、期權及期貨之虧損 (5,560) (5,600)

資訊科技顧問收益 754 1,861

1,028,271 1,097,028

(3) 按業務及地域分佈之分類收益表

按業務劃分

就管理而言，本集團之業務可分為四個主要經營部份  ─  金融服務、零售、投資控

股及其他。本集團乃根據上述四個部份呈報其主要分類資料。

主要業務如下：

金融服務 經紀、融資、坐盤交易及企業融資服務

零售 銷售傢俬及家居用品

投資控股 策略性投資

其他 科技解決方案及品牌管理

截至二零零三年十二月三十一日止年度之收益表

金融服務 零售 投資控股 其他 綜合

千港元 千港元 千港元 千港元 千港元

營業額 186,431 836,006 150 5,684 1,028,271

業務

分類溢利（虧損） 9,988 (36,467) 24,450 (9,882) (11,911)
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未分配之公司支出 (39,064)

除稅前虧損 (50,975)

稅項支出 (134)

除稅後及未計少數股東

權益前虧損 (51,109)

截至二零零二年十二月三十一日止年度之收益表

金融服務 零售 投資控股 其他 綜合

千港元 千港元 千港元 千港元 千港元

營業額 196,334 889,918 8,915 1,861 1,097,028

分類虧損 (106,573) (96,856) (135,206) (5,869) (344,504)

未分配之公司支出 (59,839)

(404,343)

認股權証期滿之收益 59,573

貸予一間聯營公司貸款之撥備 (219,828)

除稅前虧損 (564,598)

稅項撥回 1,779

除稅後及未計少數股東

權益前虧損 (562,819)

按地域劃分

本集團於兩個年度之營業額及除稅前虧損主要來自香港。因此，並無按地域劃分之

分析呈列。
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(4) 稅項（支出）撥回

以下為稅項之（支出）撥回：

二零零三年 二零零二年

千港元 千港元

香港利得稅：

本年度撥備 (134) –

過往年度超額撥備 – 1,782

過往年度不足撥備 – (3)

本公司及其附屬公司應佔之稅項 (134) 1,779

香港利得稅乃按照年內估計應課稅溢利稅率17.5%計算。

由於本公司及其附屬公司並無在香港產生估計應課稅溢利或過往年度結轉之稅務

虧損全面沖銷應課稅溢利，因此截至二零零二年十二月三十一日止年度並無就香

港利得稅作撥備。

(5) 每股虧損

截至二零零三年十二月三十一日止年度之每股基本及攤薄虧損乃根據下列各項計

算，並連同二零零二年之比較數字載列如下：

二零零三年 二零零二年

千港元 千港元

用以計算每股基本及攤薄虧損之虧損 (51,629) (440,583)

用以計算每股基本虧損之普通股加權平均股數 340,333,142 311,921,618

假設購股權獲行使攤薄普通股之潛在影響 不適用 不適用

用以計算每股攤薄虧損之普通股加權平均股數 340,333,142 311,921,618
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年內之每股攤薄虧損之計算並無：

（i） 對應佔附屬公司之業績作出調整，乃因該等附屬公司尚未行使之購股權的行

使價高於該等附屬公司股份之平均市價；及

（ii）假設本公司尚未行使之購股權獲行使，乃因該等購股權之行使將導致每股攤

薄虧損減少。

截至二零零二年十二月三十一日止年度之每股攤薄虧損之計算並無：

（i） 對應佔附屬公司之業績作出調整，乃因該等附屬公司產生虧損；及

（ii）假設本公司本公司尚未行使之購股權及認股權証獲行使，乃因該等購股權及

認股權証之行使價均高於股份之平均市價。

股息

董事會建議不派發任何截至二零零三年十二月三十一日止年度之末期股息（二零零二

年：無） 。

業務回顧及展望

業務回顧

金融服務  –  時富金融服務集團有限公司（時富金融）

環球及本地的市場環境，加上法規上的改革，如最低佣金制的取消與及新証券及期貨條

例的施行，均令經紀行業必須比以前更加關注及力爭最優化的運作效率，以在新環境中

維持有效的競爭力。

由於預期業內監管政策的變化及營商環境的逆轉，時富金融繼續沿用二零零二年開始的

業務重組策略，以期精簡成本及業務架構。此等策略以二月份的分行網絡精簡行動為首

要，不僅讓我們能承受市況不明朗所帶來的種種風雨，更確保我們以一個節約的成本基

礎在任何潛在的市況復甦中獲益。
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這令時富金融於二零零三年的經營成本較二零零二年減少21.8%，下調至156,900,000港

元。這亦證明我們長期專注於成本主導的努力終於獲得回報，無論以証券行業或本地經

濟而言，我們都是首先走出市場週期谷底的一群。早於SARS疫症剛呈現消退時，我們已

扭轉虧損的劣勢。

本地股市因憧憬全球經濟復甦而轉趨活躍；香港特區及中央政府的正面政策措施，特別

是更緊密經貿關係安排（CEPA）等，進一步支持投資者的情緒。隨着投資者對經濟復甦

的信心不斷增強，時富金融以低成本運作的優勢迅即在市場復甦中獲益，並已在第三季

度初扭虧為盈。

時富金融於二零零三年全年錄得令人可喜的10,700,000港元純利，而第四季度更錄得利

潤達13,100,000港元。下半年度營業額亦繼續相應的提高，與去年同期比較，由84,500,000

港元增至126,800,000港元，增加50.1% 。此等正面的成果是我們過往數年業務重組及精

簡架構所作努力的最佳明証，並足以反映我們具備增長的潛力。

客戶服務多元化

時富金融一直強調提供多元化產品是公司發展策略的關鍵部份，除為客戶提供更佳的服

務外，更減少市場週期對業務表現的影響。業務多元化對我們目標成為客戶首選之金融

服務機構的策略尤為重要。

於二零零三年七月，時富金融收購了一家獨立的財務顧問公司  ─  泛德國際理財服務

有限公司（現改名為時富泛德財務策劃有限公司），從而令我們能夠涉足此一高增長但

滲透率仍然偏低的財務策劃市場。透過是次收購，時富金融補足了在中、長線投資工具

及服務的產品選擇，同時使我們能夠迎合客戶在投資方面的全面需求。雖然為時尚短，

但我們專業的財務策劃隊伍已經有令人鼓舞的增長，所帶來的收益已經佔我們整體收入

的相當部份，並為公司產品多元化及相互推銷提供臂助。

另一方面，在証券期貨經紀業務及新增的個人財務策劃部門外，投資銀行部仍然是公司

主要的收入來源及核心業務。

為持續發展我們在投資銀行方面的核心實力，及預期股市復甦所帶來的業務機遇，於二

零零三年八月，時富金融收購了華夏融資有限公司，一間原名為太平洋興業融資有限公

司的著名投資銀行。配備有高質素的企業融資專才，華夏擅長於企業融資及財務顧問工

作，在收購合併、首次公開招股及財務顧問工作方面均有卓越的成績。它的加入，對我們

全面而專業的投資銀行業務，起着一定的促進作用。
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雖然時富金融沿用多元化業務的策略，我們仍然堅持落實公司核心經紀業務的持續發展，

不時改善我們的服務質素以滿足客戶需要。回顧年內，我們投放大量資源以更新改善交

易平台，例如引入「止蝕限價盤」的功能，以及增加新的產品。在傳統及現存的產品以外，

我們已可不假外求地提供一系列的中短期結構性產品，包括拓展期貨及期權產品、重新

引進外匯交易服務，及不時支持香港交易所的新衍生產品，如我們成為香港交易所最近

施行的Ｈ股指數期貨的主要伙伴之一等。

美化家居  –  實惠集團有限公司（實惠）

隨着長達五年的通縮，年內首兩季度的營商環境持續疲弱。實惠於二零零三年首六個月

的整體銷售額為388,300,000港元，較二零零二年同期下降16.7%。

自七月份起，香港經濟出現顯著的復甦，其中一項發展是中央政府授予香港特區政府

CEPA，容許香港製造的產品於二零零四年一月起免付進口關稅，而中央政府亦放寬內地

旅客訪港的某些限制，令到旅客流量有顯著的增長。沉睡的消費意慾開始復甦。

實惠的業務，尤其是傢俬部份，亦在此時開始復甦。十二月份，傢俬銷售已經反彈至超逾

二零零二年同期的36.2%。

總括本年整體業務表現而言，銷售收益維持於836,000,000港元，而二零零二年同期則為

889,900,000港元。

雖然經濟情況不穩，實惠仍然堅持發揮我們的長處，為客戶提供優質的時尚及基本家居

生活改善方案。

迅速回應客戶的需求

非典形肺炎(SARS)爆發初期，我們已預期網上購物的重要性，並適時加強我們網上購物

網站www.pricerite.com.hk的宣傳促銷，使二零零三年我們網上銷售額與去年同期比較增

長6.9%。我們更增添了集團的清潔及消毒商品，以掌握客戶日益敏銳的健康及衛生觸覺，

及因此而對該等產品的持續需求。

擴展我們的產品組合

年內，我們進一步擴闊產品組合，以迎合客戶不時的需要。我們亦預期貨品將不斷專門

化，故除了擴展原來旗艦店設有的小型及家居辦公室(SOHO)產品專區外，並再新增了資

訊科技用品專區。我們亦開始為客戶提供有關該等產品的專業及個人化服務。
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鞏固集團品牌與客戶的關係

為使我們的品牌與「以客為本」的座右銘相吻合，集團堅持為客戶提供優質貨品以滿足

其需要。除此以外，我們亦與其他商戶及信用卡公司墪手合作提供更多優惠予客戶，藉

此剌激消費。二零零三年的合作伙伴包括中國銀行、渣打銀行、道亨銀行、愛普生(Epson)、

麥當奴及肯德基等。為滲透更多生活品味的原素於集團物有所值的貨品中，我們於二零

零三年六月發佈了新的企業形象定位以便進一步增強我們品牌的力量。

增強客戶服務

為不斷改善客戶服務，我們於二零零三年四月引進了互動語音紀錄系統。為更好裝備我

們的員工及提升其士氣，集團繼續投資於「用心服務」訓練計劃以改善員工的貨品知識

及溝通技巧。

提升客戶購物體驗

我們繼續在集團旗艦店中沿用示範房間擺設的視覺推銷策略。為進一步改善店舖外觀及

貨品展示，我們以規劃方案 (Planogram)的形式來歸納各種規範及計劃，該種專案有利於

進行店舖位置使用的視覺策劃，從而最終提升其效率。回顧年內，集團亦與八達通公司

合作於全線的店舖安裝八達通繳費系統，以方便客戶進行結賬及獲得更佳之購物體驗。

實惠的重組

回顧年內，實惠董事會就（一）貨品類別整體銷售表現，（二）貨品組合的優化性，（三）資

產流轉週期，（四）盈利能力分析，及（五）財務表現等的主要表現指標，對實惠的經營模

式，作深入的檢討以便改善整體表現。

為優化股東的利益，董事會致力重訂實惠的經營模式，以發揮公司的實力來捕捉未來的

商機。

重新釐定公司的優勢

實惠董事會委託了安永會計師事務所為公司的經營模式進行策略性的檢討，及對重訂未

來業務增長的政策方向提供意見。經驗豐富的零售專家  Anthony Troughton 先生曾對

我們的管理隊伍進行深入的檢討，以便重新釐訂公司的強項。這些強項有助實惠從其零

售經營模式，擴展至一個以傢俬家品為主的國際供應鏈管理經營模式。



10

時富投資集團有限公司  －  公佈

二零零四年四月一日

實惠經營模式的策略性重整

實惠董事會亦確認有關公司策略重整的兩大關鍵因素，其一為本地零售業務與國際供應

鏈管理業務有重大的互補作用，其次是中國作為主要的經濟體系，其製造業的實力在產

品採購、商品策劃及物流建設等方面提供巨大的商機。

資訊科技方面的投資

為落實將實惠提升為世界性傢俬家品經營者的策略，董事會全力支持重組實惠。

二零零三年我們積極改革管理資訊系統，首項重點工作是建設實惠貨倉管理系統，以加

強倉庫與店鋪之間的物流控制，是項系統更獲得表揚亞太地區傑出商業技術應用的地區

性資訊科技大獎  ─ Intelligent 20。

建設有利長遠發展的管理架構

為確保我們策略重整的成功，實惠董事會革新了管理架構，以進一步闡明管理責任及加

強每一功能範疇的專業性。實惠的運作分為五個功能部份，第一個是品牌管理  ─  專責

市場推廣、客戶服務及電子銷售；第二為供應鏈管理  ─  專責產品採購、商品策劃、品質

檢定及與供應商關係；第三為零售運作管理  ─  專責零售網絡的策劃、店舖運作及員工

培訓；第四為後勤監控  ─  專責行政功能，包括會計、人力資源、資訊科技、貨品防竊、倉

務及物流管理；第五為系統運作管理  ─  專責設計及提升系統的運作（由新委任的營運

總裁負責，以領導建設相關的管理監控系統及其後之持續監察，務使實惠運作符合業務

發展之需求）。

科技解決方案  ─  高富集團有限公司（高富）

我們的資訊科技策略投資項目－高富，在年內作出了重要的發展及一些關鍵的策略性業

務擴充。除繼續發展高富的核心資訊科技解決方案業務外﹐高富更在資訊科技的承包及

產品分銷領域內作出強大的擴展。此發展將使高富處於更有利的位置，在資訊科技市場

前景改善時，迅即獲益。

高富繼續在資訊科技解決方案服務方面發展其客戶基礎，而且成功地為零售業的供應鏈

管理擔任應用程式供應者的角色。資訊科技的承包業務亦獲得良好的發展先機，並已開

始服務具領導地位的商業機構和政府部門。



11

時富投資集團有限公司  －  公佈

二零零四年四月一日

在二零零三年的上半年，我們更進一步延伸業務範疇至資訊科技產品的市場推廣及銷售，

包括個人電腦、電腦配件、周邊設備及數碼電子產品等，其中包括成功推出「Halo PC」品

牌的個人電腦。憑藉我們的市場地位、知識和經驗，再配合實惠零售網路的實力，我們的

資訊科技產品銷售業務已錄得穩定和健康的增長。

品牌管理  ─  合宇有限公司（合宇）

儘管在SARS疫症中失去寶貴的發展時間，合宇仍經歷了成功的一年。合宇由年初的單一

品牌和單一市場品牌管理及分銷公司，發展成為北美和歐洲各品牌於亞太區的全方位業

務解決方案合作伙伴，管理及分銷多類不同產品。

作為時尚生活品牌的地區性分銷商，合宇透過自建分銷網絡或夥拍業務伙伴，由起初以

香港作為單一的經營地域，拓展業務至包括澳洲、中國內地、澳門、菲律賓、南韓以及俄

羅斯等地。

合宇由一個化妝品及個人護理用品的開發及分銷商，發展成為北美及歐洲品牌的全方位

業務解決方案供應商，涵蓋產品已包括設計者家品、家庭電器、家居用品、時裝和時裝配

件、專業用食品及飲用系列與及人物授權商品。

年內，代理的品牌從以往只有Hallmark Design Collection的護膚品系列，發展至Baronessa

Cali、Elizabeth French、  Katie’s Friends、Lizzie, Spa 及Pure的化妝品和個人護理用品、

Kate Storer的設計者家品、Wilfa的家庭電器、Astonish的家居用品、Fleur de Sante 的時

裝和時裝配件、La Pavonni 和  Mocca Master的專業用食品及飲用系列，以至「向左走、

向右走」的人物授權商品。

未來的發展

金融服務  –  時富金融

建設美好將來

二零零三年十一月，時富金融在獲得其股東的大力支持下，透過一項一供二的供股集資

活動，成功籌得超逾62,000,000港元的新資本。是次全面成功的集資計劃彰顯公司股東對

我們業務的實踐及發展潛力具有莫大的信心，而進一步壯大的股本實力，令我們旗下的

核心証券業務處於更有利位置，從而在市場轉佳的情況下，迅速獲益。
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經過往數年的努力，時富金融的經營成本現已處於一個理想的水平，並已為未來發展奠

定必要的業務基礎。面對轉佳的經濟環境，現時正是公司展望增長與發展的時候。我們

已制訂了公司的業務發展方向，並開始落實公司核心業務的發展，分別為經紀業務、個

人財務策劃及投資銀行。我們的目標為進一步達至業務多元化及相互推銷的效力，以減

少受市場週期的影響，及獲得一個健康的收入組合。

隨着監管機制的不斷改變，我們相信現時過份擠擁的証券業將會出現整合，我們將積極

物色恰當的收購合併機會以繼續發展。

我們繼續拓展大中華地區業務的機會，並特別關注龐大內地市場的監管規範發展，與及

CEPA的開展所帶來的商機。儘管內地金融及証券市場有待進一步開放，我們將繼續奉行

一直有效的策略  ─  與內地伙伴建立業務聯盟以發展強而有力的客戶基礎，以備日後

最終全面進軍內地市場。與此同時，我們密切注視在中國內地的投資及收購機會，以獲

得寶貴客戶基礎及當地運作專才。

投資銀行方面，我們已經與不少內地的業務伙伴緊密合作，以物色合適的企業，特別是

中型資本的內地民營企業，來港透過首次公開招股進行集資。

誠如早前提及，二零零三年毫無疑問是具空前挑戰的一年，惟時富金融仍然欣然宣佈，

我們經已克服此等挑戰並日益壯大。我們目前的資本實力更勝從前；我們提供的產品更

多元化，足以應付我們客戶的全面投資需要。我們正朝着發展健康穩定及多元化收入的

方向邁進；並已奠定一個完善的業務基礎；無視上半年極惡劣的營商環境，透過爭取及

維持節約的成本基礎，我們能夠在市場復甦中迅即獲益，令公司扭虧為盈。以上種種因

素均使我們處於極有利位置以尋求未來的發展及投資機會。

當我們對時富金融的前景及未來盈利持正面態度之餘，我們仍然堅守成本主導的原則。

我們決心為公司達至一個健康均衡的收入組合，以免過份依賴單一收入來源。透過價值

的創造，我們堅定不移地朝着成為客戶首選的金融服務機構的方向邁進。

美化家居  –  實惠

善用增長的機遇

內地經濟的持續增長

實惠董事會認為在未來三至五年間，中國內地經濟仍會以高速增長並持續強勁，我們極

重視由此而帶來的巨大商機。
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雖然個別地區出現整固，但預期中國內地物業市場仍將維持強勁；而家庭收入的增加亦

形成對優質時尚傢俬家品之巨大需求。實惠憑藉其悠久經營的歷史，絕對有利於進軍此

一快速增長的優質傢俬家品市場。

此外，內地製造業將繼續蓬勃，世界各地更多的買家將會轉向內地購貨。利用我們既有

的強大採購及商品策劃平台，實惠將積極從事為國際客戶提供傢俬及家居用品採購的服

務。

CEPA帶來的商機

實惠董事會預期CEPA將於二零零四年開始帶來巨大的商機，為迎接日漸增多的內地旅

客，集團現正調整我們的商品組合，特別是家居用品方面，增添來自日韓、東南亞等海外

市場產品，以滿足此等旅客對優質、時尚家居用品之需求，此外，公司亦會增強內地旅客

需求甚殷的資訊科技產品供應。

CEPA為香港公司直接進軍中國內地開拓了極有利的環境，實惠正積極利用此一契機，加

快進軍中國內地市場的步伐。

實惠中國

實惠董事會期望於二零零四年加速實惠中國的發展，我們位於廣州的首個門市在二零零

三年錄得令人滿意的成績；雖然受到SARS疫症的影響，但生意迅速回穩及回復正常。於

下半年在銷售及交易宗數方面更錄得理想的增長，顧客忠誠計劃 (Customer loyalty

programs)，如貴賓咭等，亦已相繼推出，反應十分熱烈，重複惠顧的顧客及平均惠顧金額

亦有上升的趨勢。

除零售業務外，實惠中國亦主動與具備當地經營網絡的合適業務伙伴洽談，以縮短我們

打進相關市場的時間。實惠已制定策略將營運擴展至北京、上海等主要城市；而建基於

對客戶的品味及需求的進一步了解，我們亦計劃拓展廣州現有的業務。

國際業務的發展

我們今年落實開展集團的國際業務發展策略，致力於利用集團採購傢俬家品和供應鏈管

理的獨特專長，開拓我們產品的全球性銷售。本集團正處於有利位置，以利用中國成長

中的低成本製造業來配合我們的產品開發，並與國際性的設計家合作生產既具競爭力且

優質價廉之世界級產品。
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我們的國際性業務正採用多元化分銷模式，以包括為歐洲品牌提供採購代理服務、輸往

歐洲和北美地區的「船上交易 (Free On Board –  FOB)」貿易、特許經營權、以及「建立、

運作及轉移 (BOT)」等模式來發展實惠品牌的海外業務。

我們以下列兩個項目開展二零零四年的大計。首先，我們和沙地阿拉伯合作伙伴 ARTAR

公司將共同發展實惠品牌的零售網絡及中東地區的批發業務。第一間實惠店預期於二零

零四年底在利雅得設立；其次是重點探索及開發歐洲市場。我們聯同姊妹公司合宇及高

富一起在二零零四年二月的伯明罕春季展覽會中展出了我們部份的產品，潛在買家的反

應令人鼓舞，我們正積極尋求把客戶的查詢，落實成為輸往英國的FOB銷售業務。我們正

以買家的反饋，檢討及改良我們的實施方案，以一個貿易展覽會為主導的FOB出口模式

來加入歐洲市場。

雖然我們並無意於短期內建立龐大的國際性架構，我們仍積極探討及考慮以收購的方式

進軍歐洲和北美市場。

科技解決方案  –  高富

高富將繼續拓展其科技解決方案及承包業務的客戶基礎；為滿足工商業日益增多的資訊

科技需求，高富將分銷及支援各類先進的軟件予不同客戶業務之所需，諸如供應鏈管理、

移動通訊的應用、自動化工作流程等方面。

憑藉我們穩健的基礎，高富正處於極有利的位置，以掌握CEPA所帶來的商機。我們計劃

在中國內地建立據點，為中國本土及海外企業提供資訊科技顧問及業務解決方案服務。

我們也將尋求跟中國內地主要的機構和公司進行策略性的合夥，以支持我們的運作和開

拓市場。

對於資訊科技產品的市場推廣而言，高富將整合初段的成功，以進一步發展旗下的產品

種類及銷售渠道。通過這些活動，高富將為海內外的業務伙伴提供在硬件、軟件和服務

方面的中介人服務。

品牌管理  –  合宇

良久以前，我們已經洞悉完全依賴來自香港一地收益的業務組合所涉及的風險和限制。

然而，我們過往都把資源分配於企業重組上，難以分身發展國際業務。至此，我們才於二

零零三年內能積極拓展環球業務，並已獲得良好的進展。
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我們將鞏固於年內由合宇在亞太區所開發的產品分銷架構，並轉化成為一個由實惠、高

富等共享的銷售網絡。我們將透過參與各類國際性貿易展覽會，以快速發展業務伙伴網

絡及國際客戶基礎，我們預期二零零四年內將繼續擴大我們的經營版圖。我們今年的主

要目標是在北美及歐洲市場建立據點及開始運作。

我們將繼續拓展旗下代理分銷的品牌數量與種類以建立完備的品牌組合，並在產品採購

方面擔任一個全方位業務解決方案供應商的角色。

財務回顧

於截至二零零三年十二月三十一日止年度，本集團錄得營業額1,028,300,000港元，去年

則為1,097,000,000港元。營業額的下跌反映回顧年內本集團受到重大營商環境之考驗；

尤其於上半年期間，面對極嚴苛之經濟環境，我們的金融服務及零售業務的營業額分別

下挫46.7% 和 16.7%。能應付困境，有賴本集團一直維持審慎理財及不斷增加營運效益。

由於股票市場於下半年續漸復甦，本集團旗下之金融服務業務於下半年穩步發展，以全

年計算，本集團金融服務部份營業額的跌幅得以收窄至5.0%，並獲利10,700,000港元。集

團的零售業務亦受惠於相關的經濟復甦，於下半年度已追回SARS於年初的部份損失，收

窄全年總營業額的跌幅。在困難重重的營商環境下，二零零三年顯得變幻莫測及充滿挑

戰。儘管經濟及投資環境逆轉，憑藉集團各方面的努力，本集團之經營虧損得以由去年

的440,600,000港元大幅收窄至51,600,000港元。

集團的股本總額於二零零三年十二月三十一日為 340,900,000港元，去年年底則為

375,800,000港元。股本的減少乃由於本年度匯報的虧損所致。於二零零三年五月，集團發

行60,000,000股新股予投資者，籌得16,400,000港元之款項淨額作一般營運資金。

於二零零三年十二月三十一日，集團的現金和銀行存款結餘是664,500,000港元，二零零

二年十二月三十一日時則為569,600,000港元。現金結餘的改善主要由於下半年度，集團

的証券客戶對市場信心增加而投入更多存款所致。本集團的流動資產負債比率於二零零

三年十二月三十一日為1.2倍，與於二零零二年之比率相同，表現仍然健康。

於二零零三年十二月三十一日，本集團的銀行貸款由去年的205,500,000港元增加至

341,900,000港元。銀行貸款上升主要由於本年第四季度投資活動的迅速增加，導致對客

戶的孖展融資業務增加所致。年內，銀行借貸總額與股東權益之比率為1.0，於二零零二

年十二月三十一日之比率則為0.55。本集團深信，我們的資產負債比率仍維持在穩健水

平，主因本集團大部份之銀行貸款乃用於向時富金融之客戶提供屬轉融資性質之孖展融

資。
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所有本集團之借款均為港元或美元，利率與銀行提供資金之成本相若。由於已使用有效

之方法以抵消利率變動，本集團所承受外幣及利率波動之風險並不重大。於二零零三年

十二月三十一日，本集團持有之上市証券投資價值為 61,200,000港元及於年內錄得

5,600,000港元之投資虧損。

於二零零三年十二月三十一日，我們就授予本集團之銀行短期貸款及一般銀行信貸，而

向銀行提供賬面值約為29,400,000港元之租賃物業抵押、20,800,000港元之存款抵押及市

值108,700,000港元之上市証券抵押。除以上所述外，本集團於年底概無任何重大之或然

負債。

年底時，本集團並無任何重大的未受保障之匯率風險或利率錯配。

本集團之金融服務業務於七月收購時富泛德財務，並於八月份以代價7,000,000港元，收

購華夏。

於二零零三年十二月，本集團簽訂臨時買賣合約以233,700,000港元之代價收購Rainbow

Day Investments Limited（為一間公司，將根據協議於成交日期持有一項北京物業連同

不超過人民幣372,000,000（相當於350,600,000港元）之按揭）之全部股本權益。收購代價

之120,600,000港元以現金支付，另113,100,000港元則以發行本公司之代價股份支付。該

項收購預計於二零零四年四月底完成。除所述的收購外，本集團於年內並無任何重大的

收購及出售交易。本集團於年內並無持有重大投資項目。

年結後，本集團簽訂臨時買賣合約以39,400,000港元之代價購置一個位於香港之投資物

業，該項交易預計於二零零四年四月底完成。除此以外，我們並沒有重大的未來投資或

資產購置計劃。

僱員資料

於二零零三年十二月三十一日，本集團有員工1,460人，其中時富金融集團佔171人，實惠

集團佔1,226人。我們的員工是基於其工作表現、工作經驗及市場情況而制訂薪酬，除了

基本月薪及強積金計劃外，我們亦提供員工福利，包括醫療保障計劃、認股權、績效獎勵

花紅及銷售佣金。於回顧年內，本集團之員工工資成本總額約為153,900,000港元。我們持

續為僱員提供相關的培訓，範圍包括監管團體要求的持續專業培訓課程、產品知識、客

戶服務、銷售技巧、疑難處理、語言訓練、時間管理及工作教授技巧課程等。

在聯交所網站刊登財務資料

本公司將盡快向聯交所提交唯讀光碟，載有上市規則附錄16第45(1) 至45(3)所規定於聯

交所網站發表之全部資料。
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建議修訂公司細則

鑑於證券及期貨條例（「證券及期貨條例」）之施行及上市規則若干有關發出電子公司通

訊與最近期於二零零四年三月三十一日生效對企業管治事宜的修訂，董事會謹此宣佈，

於二零零四年四月一日舉行之董事會會議，議決建議本公司股東就本公司細則之若干修

訂作出批准，其中主要的修訂摘要如下：

(a) 按照證券及期貨條例修訂有關認可結算公司之指稱；

(b) 按上市規則所限制及准許之方式將容許向本公司證券持有人發出電子公司通訊；

(c) 董事擁有重大權益之任何合約及安排或任何其他建議須經由董事會批准，且有關

連董事不得就該決議案投票亦不得計入董事會之法定人數之規定，須擴大至其或

其任何聯繫人（定義見不時之上市規則）擁有權益之任何合約及安排或任何其他建

議，而適用於該董事之例外情況將因而擴大至適用於該董事或其任何聯繫人（定義

見不時之上市規則）（如適用）；

(d) 提交有關提名某人加入為董事之通知之最短期限規定，須自有關選舉董事之指定

大會通知寄發後之日起計；及

(e) 如根據上市規則規定任何本公司股東就特定決議案須放棄投票或不准投票或僅可

投反對票，則任何違反上述規定之投票將不予計算。

細則之修訂建議須待本公司股東於緊隨將召開之本公司股東週年大會結束或續會後舉

行之股東特別大會（「股東特別大會」）上以特別決議案通過，方可作實。載有（其中包括）

細則之修訂建議詳情及股東特別大會之通告的通函將會盡快寄發予本公司股東。

代表董事會

主席及行政總裁

關百豪

於本公佈日期本公司之董事為關百豪先生、羅炳華先生、王健翼先生、繆文浩先生、陳友

正博士、郭愛娟小姐、羅家健先生、李淵爵先生、陳克先先生、梁家駒先生及黃作仁先生。

香港，二零零四年四月一日

* 僅供識別

請同時參閱本公佈於香港經濟日報的內容。


