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財務摘要

業績概覽

截至二零零四年三月三十一日止年度內，本集團營業

額為港幣四億七千零八十萬元，較去年同期之港幣五億

二千三百四十萬元下跌10%；經營溢利由去年之港幣三

千三百二十萬元下跌 75%至港幣八百四十萬元；股東應

佔溢利淨額為港幣一百三十萬元，而去年同期則錄得港

幣一千八百一十萬元。本集團每股基本盈利為港幣 0.15

仙。

於二零零三年十一月六日，本集團運用中銀深圳的貸

款，及撤銷營運資本保證金，加上透過調配內部資源，

提早償還二零零零年十一月十日簽訂之債務重組契約

（「債務重組契約」）中尚欠債權人的餘款。

除了上述提早還款計劃外，本集團於本年度並沒有收

購或出售任何主要附屬公司或聯營公司。本集團持有投

資項目的情況，與最近之年報相比，亦無重大改變。

流動資金和財政資源

於二零零四年三月三十一日，本集團於本年度之淨資

產增至港幣二億七千三百四十萬元，每股資產淨值為港

幣 31.47仙（二零零三年：港幣31.32仙）。同時，本集團

總資產值為港幣六億零一百萬元（二零零三年：港幣六億

二千二百萬元），其中現金及銀行存款約佔港幣二千九百

一十萬元（二零零三年：港幣五千九百九十萬元）。本集

團的綜合借貸為港幣一億九千七百四十萬元（二零零三

年：港幣二億二千四百八十萬元），而負債資產比率已由

二零零三年三月三十一日的83%，下降至二零零四年三

月三十一日的72%。

資本架構

於二零零四年三月三十一日，本集團的主要借貸包括
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一項為期三年的銀行貸款，並已於回顧年度內，支付首

期港幣七百五十萬元還款，目前該筆貸款的結欠為港幣

九千二百五十萬元。此外，本集團尚有短期循環銀行貸

款，合共港幣六千五百萬元。所有借貸均以港幣結算，

而借貸之息率均為浮息。由於市場息率穩定，加上本集

團已提早償還債務重組契約中尚欠債權人的餘款，令回

顧年度的財務費用下降。因此，本集團的財務狀況健

全，並有充足的融資額，支援其業務在提早還款前後均

正常營運。

集團資產抵押

於二零零四年三月三十一日，本集團之有抵押銀行貸

款由部份資產之帳面值港幣二億四千五百三十萬元（二零

零三年：港幣四億零九百三十萬元）作保證。

重大投資或資本資產之未來計劃

本集團並無任何重大未來投資計劃，惟本集團將恰當

地作出資本性資產投資，尤其是添置新的機器及模具，

以配合生產及市場需求。當中所需資金，主要來自本集

團的經營利潤，其次來自現有的銀行貸款及融資租約。

外幣兌換風險

本集團之貨幣資產及負債以港幣、人民幣及美元為主

要結算貨幣。由於港幣與美元掛漖，而港幣兌人民幣的

匯價波幅亦相當輕微，因此本集團所承受的外幣兌換風

險極低。

業務分部資料

本集團按市場地區劃分之銷售業務並無大變化。北美

洲仍是本集團的第一大市場。本集團之業務分佈比例分

別於北美洲 (59%)、中國大陸 (17%)、香港 (12%)、歐洲

(7%)及其他地區 (5%)。
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或然負債

本集團的或然負債與最近之年報所示者，並無重大改

變。

業務回顧

國際業務

截至二零零四年三月三十一日止年度，國際市場表現

令人失望，營業額由去年的港幣三億九千二百四十萬元

下跌15%至港幣三億三千四百五十萬元，這主要受美國

市場表現未如理想及非典型肺炎疫症影響。本集團在美

國市場的營業額較去年的港幣三億一千三百七十萬元下

跌 23%至港幣二億四千二百八十萬元。由於經濟前景不

明朗，美國客戶的訂貨政策普遍頗為審慎，以期將存貨

水平，維持於低位。加拿大市場情況亦大致相同，當地

的銷售額亦錄得4%跌幅，由去年的港幣三千六百四十萬

元減至港幣三千五百萬元。

然而，歐洲市場表現卻教人鼓舞，營業額攀升40%，

由去年的港幣二千三百八十萬元，上升至港幣三千三百

三十萬元，顯示本集團加強與歐洲客戶聯繫的策略，已

能取得成果，荷蘭及德國客戶網絡的增長，尤為驕人。

此外，其他海外市場的營業額，亦上升26%至港幣二千

三百三十萬元，當中以色列及南非的銷售增長，最為突

出。

中國大陸業務

截至二零零四年三月三十一日止年度，本集團在中國

大陸的營業額為港幣八千一百二十萬元，較去年的港幣

九千一百六十萬元下跌11%，主要由於本集團引入更精

密的電腦監控系統以推行嚴謹賒賬政策，及停止向財務

狀況欠佳的顧客供應產品。此外，銷售成本上升，加上

海外競爭對手相繼進軍中國大陸市場，亦對本集團的邊

際利潤，造成負面影響。

於回顧的年度中，通達工業在中國大陸開設了一家

"Magic Home"專櫃，並在百貨公司設立四家「櫻櫻」專

櫃，加強品牌形像。另一方面，本集團又參加了多個全

國性的家品展覽，同時加強廣告宣傳計劃，以提高品牌

知名度。

本集團亦於回顧的年度中，對零售及分銷策略，作出

總體調整。為了取得更理想的市場覆蓋效益，本集團決

定在個別市場如長春及重慶等地，委任地方分銷商，以

取代當地表現未如理想的直銷辦事處。目前，本集團在

中國大陸共擁有二十七個直銷辦事處，及四個地方分銷

商。

於回顧的年度中，各式塑膠製容器、多層儲存櫃及購

物籃，在中國大陸市場的銷情，最為突出。

香港業務

在回顧的本年度中，香港業務錄得顯著升幅，達

40%，從去年的港幣三千九百四十萬元，增加至港幣五

千五百一十萬元，主要受益於對出口商的銷售額上升。

在本地市場，隔油壺、水勺及電線收藏器，廣受消費者

歡迎。

前景

本集團相信未來的一大挑戰，依然是原材料價格持續

上升之問題，主要因中國大陸的龐大消耗量，及國內製
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造業蓬勃發展推動需求增長，有所致之。然而，中央政

府已推出宏觀調控政策，以抑制國內過熱的經濟，因此

我們相信有關原材料的問題，將會逐漸改善。

此外，我們相信本集團過去一年所採取的措施，能幫

助通達工業提昇邊際利潤。在產品研發方面，我們一直

不遺餘力地研創新產品如「叮叮盤」烤盤，這對本集團的

邊際利潤，會有良好影響。「叮叮盤」烤盤的定價，可比

市面一般的烤盤為高，將成為我們來年重點推廣的產

品，預期對本集團未來的盈利，會有較佳貢獻。在顧客

基礎方面，由於「原件生產」及「原件設計」之顧客，樂於

支付較高價格，以換取度身訂造的產品，本集團已經積

極開拓該類顧客。本集團相信上述兩項措施的推行，配

合嚴謹的節流方案，可以減輕原材料價格上升造成的衝

擊，為通達工業帶來理想的回報。

環顧本集團的各主要市場，我們預期來自美國的生意

訂單將會逐步回升，據知當地顧客在過去數月中，均錄

得業務收入增長。歐洲方面，因為本集團在過去兩年，

著意加強當地客戶網絡，預期歐洲市場的銷售額，亦會

持續上升；隨著歐盟於二零零四年五月一日獲更多新成

員加入，成員國之擴張，將刺激區內的經貿交流活動，

為本集團帶來了更多新的商機。

在中國大陸，由於中央政府已採取果敢的宏觀調控措

施，要令經濟發展，重上正軌，因而我們足具信心，國

家經濟會健康成長，我們並打算在國內，開設更多主題

專櫃，以強化本集團企業及品牌形象。此外，本集團亦

將與當地分銷商及零售商，進行更多合作，在各地零售

網點，舉辦多種市場推廣活動。

香港經濟自二零零三年下半年已開始復甦，令業主逐

步回復信心，添置家具。樓宇買賣成交量亦見大升，無

形中奠定了一個良好基礎，有利本集團在家庭用品市場

的平穩發展。

展望未來，我們深信，本集團就提昇邊際利潤及減低

財務負擔所作的努力，已令通達工業作好準備，迎接未

來的挑戰，締造更佳業績。


