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中國內地經濟持續增長，帶動市場對本集團產品的需求更形殷切，本集團二零零四年營業額取得達

30.3%之顯著增長。然而原油價格不斷上升，推高原材料成本，加上內地勞動力成本亦有所增加，本集

團的純利僅能維持在與去年相若之水平。

面對以上種種挑戰，本集團在積極實施成本控制措施及有效價格管理機制之同時，亦因應市場發展靈

活應變。在可能情況下，本集團將部分成本增幅轉嫁客戶，但本身仍須承擔餘下的部分成本。本集團不

斷提供質素超群的產品及效率卓著的送貨系統，堅守對「優質產品及服務」的承諾。

本集團一方面須面對激烈的市場競爭，同時承受價格下調的壓力，儘管如此，核心塗料及溶劑業務年內

表現突出，雖然邊際利潤由29.3%下降至22.1%，但銷售總額卻取得增長，成績令人鼓舞。本集團的聯

營公司威堡萬輝有限公司（「威堡」）成功爭取更大的市場佔有率，流動電話塗料的銷售額大幅攀升。

本集團在廣州的新廠房於二零零四年全面投產，本集團亦為其他業務添置新機器設備。有關措施能夠

提升生產能力之餘，亦有助本集團滿足客戶與日俱增的需求，更可提高本集團的產品質量。

本集團產品及服務質素勝人一籌，去年繼續贏得各界認同，並榮獲廣東省質量協會頒發「廣東省質量

管理獎」，以及廣東省用戶委員會頒發「廣東省用戶滿意服務獎」。

隨著香港經濟持續好轉，加上中國內地經濟迅速增長，本集團來年的業務前景可望更上一層樓。雖然原

油價格依然維持在較高的水平，但升勢現已稍為回穩。即使如此，本集團的邊際利潤應繼續因市場競爭

而受壓。

有見及此，本集團擬不斷檢討定價政策，在可能情況下將部分額外成本轉嫁客戶。本集團亦會實施更有

效、更靈活迅速的成本控制政策。為免繳付進口關稅，本集團亦會在內地採購更多原材料。
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良好的客戶關係是本集團維持競爭優勢的關鍵。本集團的目標是繼續與客戶緊密合作，務求符合他們

的最高要求。本集團將會採納一系列靈活創新的物流程序，確保貨物迅速運送。此舉除了可鞏固本集團

作為可靠供應商的聲譽外，更有助本集團爭取新客戶。

本集團計劃在未來進一步擴充生產能力，更適切滿足全國各地客戶的需要。毗連現有深圳廠房的新建

廠房將於本年度第三季投產，而威堡亦會在無錫興建新廠房，藉以擴大其在華東及華北地區的市場佔

有率。本集團亦會在廣州興建另一座新廠房，進一步開拓華南地區的市場。

本集團於二零零四年能夠取得進展，有賴全體員工上下一心，勤奮工作。本人在此向各員工致以由衷的

謝意。本集團會繼續為員工提供各類型的培訓及發展機會，提升他們的技能，壯大本集團的團隊。

本人亦藉此機會代表董事會對各位客戶、供應商及股東的大力支持，以及各位董事對本集團的貢獻，一

併表示衷心感謝。

秉承本集團「優質、可靠」的堅定經營方針，深信本集團日後定可繼續克服種種挑戰，取得更輝煌的成

就。

董事總經理

原樹華

香港，二零零五年四月十三日


