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主席報告

各位股東：

回顧本年度一直充滿挑戰，儘管在增加收入方面卓有成

效，但整體業績受到投資組合估值撇減的不利影響。

於下半年，我們錄得虧損約2,700,000港元，但較我們所

公佈的上半年未經審核中期業績的虧損約11,200,000港元

有所改善。本年度全年虧損合共為約13,900,000港元。儘

管業績未如理想，但我們深信，我們締造的業務協同效益

將於日後持續為本集團帶來裨益。

在證券業務方面，儘管股票交易業務的貢獻較低，惟網上

期貨交易平台快速擴展，超額補足了股票交易業務的較低

迷業績。股票市場由於中型股並不活躍，我們的配售及包

銷收入因此減少。然而，顧問及併購業務彌補了此方面的

不足。

華富財經集團業績已有所改善，於最後關頭露出一線希

望。過去三年的按年平均收入增長超過25%。華富商業資

料亦已推出一項以跨國企業為對象的新產品TrustPlus僱員

審核服務。

我們認為華富財經勢將超越底線貢獻，憑藉其現有服務組

合及繼續專註於核心業務，我們預期將於來年獲得盈利。

來年展望

我們的企業融資團隊不斷壯大，預期將於來年完成多項首

次公開招股發售項目，藉此加強我們的股票分銷及交易網

絡及推出新產品。我們將繼續透過企業服務團隊及證券資

本市場團隊物色機構及富裕客戶。

隨著綜合性網上期貨交易平台的推出，我們的期貨業務得

以大幅擴展。除香港期貨交易所的產品外，我們現時提供

九隻海外產品。此業務將擴大以增加產品種類及擴闊客戶

基礎。此外，我們已完成將華富嘉洛期貨有限公司的業務

併入華富嘉洛證券有限公司，現時交易僅與一個交易實體

進行，因而可節省成本及優化資金分配。

本公司於二零零五年六月推出三隻新基金，截至本報告日

期 ， 我 們 管 理 及 提 供 顧 問 服 務 的 基 金 總 額 超 逾

200,000,000港元，就此我們將尋求進一步整合投資管理

能力。

策略及未來

企業融資團隊於兩年多前成立，並將繼續為我們的主要資

產。投資環境有所改善應有助該部門擴大業務及為本集團

作出更大貢獻。近期成為M&A International（一個彙集合

併及收購專家及投資銀行的世界頂尖獨立組織）的成員，

亦應增強彼等推出產品的能力。

我們於二零零四年九月與日本的 Capital  Partners

Securities Co., Ltd.締結策略性聯盟，將有助我們為日本

投資者提供香港及中國兩地的商機。這將進一步增強我們

於首次及第二次發行活動的分銷基礎。我們繼續受惠於亞

洲區（尤其是泰國）的策略性網絡。我們有意透過合作夥

伴擴大我們的股票及期貨交易平台的服務範圍。

我們與美聯資產管理（獨立財務企劃平台）的合作，已增

強證券業務及華富財經的產品及服務的分銷基礎。我們認

為此種合作關係乃本集團的財富管理策略的進一步延伸。
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自二零零五年一月起，我們已在華富財經成立機構服務團

隊。其目標旨在透過綜合營銷解決方案為機構提供更便捷

途徑，以接觸眾多使用我們的產品及服務的富裕投資者群

體。我們有意透過作為網上財經新聞供應商的媒體角色為

機構客戶創造價值。

我們的登記用戶基礎自去年年報以來保持穩定。然而，我

們來自廣告及投資者關係服務的收入正在穩步增加。經濟

改善將促使更多用戶尋求該等服務，我們預期將從此不斷

增長的市場中獲得更大的市場份額。我們將透過與中國及

香港的網站連結，加上透過研討會方式進行的傳統離線招

攬及公司內部刊物「Quam Money」及小組推介，不斷推

銷我們的產品。

總結

誠如去年年報中所述，華富國際將會繼續扎根香港並蓬勃

發展。我們相信香港及中國會不斷創造引人注目的投資商

機，我們有意在這種發展方面積極參與。

我們相信在中國的發展及與全球市場接軌方面，香港將扮

演一個不可或缺的重要角色。因此，我們將會有力地及積

極地推廣香港的優勢。

我希望藉此機會，向一直信任及支持華富國際的所有員

工、供應商、往來銀行及股東表示謝意。
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