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本人謹代表董事會欣然宣佈  （「 」／「本集團」﹚截

至二零零五年十二月三十一日止年度業績。

業務回顧

於回顧年度內，本集團錄得營業額為769,870,000港元（二零零四年：624,890,000港
元）。股東應佔溢利為223,310,000港元，較二零零四年所錄得之105,100,000港元增長
112.47%。每股基本盈利為24.14港仙（二零零四年：12.01港仙）。

本集團之傳統業務－工業用表面活性劑與家居及個人護理產品－繼續為本集團帶來

穩定之經常性收入，再加上化妝品及護膚用品業務之卓越貢獻，本集團截至二零零五

年十二月三十一日止年度錄得令人滿意之業績。儘管原油價格日益上升，但本集團實

施之有效成本控制措施已舒緩因原材料價格高企對本集團所造成之壓力。此外，本集

團調高各种產品價格以將部份成本轉至客戶共同分擔。上述成績表明本集團之業務策

略實屬有效。

營運回顧

I. 工業用表面活性劑

工業用表面活性劑之營業額增至224,210,000港元，佔本集團營業約29.12%。

憑藉長期營運歷史及穩固之客戶基礎，工業用表面活性劑一直為本集團之主要業務。

於二零零五年，本集團成功將部份成本轉至客戶共同分擔，以舒緩原材料價格所造成

之壓力。此外，本集團採用嚴謹成本控制措施（如減少研究及開發費用）使此分類之利

潤率上升。由於本集團一直持續堅持開發環保之工業用表面活性劑，故本集團亦受惠

於中國政府推行分階段取締含磷清潔劑之政策。本集團相信，此分類將可繼續穩步增

長。



主席報告書

2005年報 4

II. 家居及個人護理產品

截至二零零五年十二月三十一日止年度，家居及個人護理產品繼續為本集團帶來穩

定之經常性收入，錄得營業額為167,050,000港元，佔本集團營業總額約21.7%。

本集團致力開發新產品以應付客戶之日常變化需求。為加強本集團之競爭力及擴大

市場佔有率，本集團於年內推出20項新產品。由於對其優質產品之需求強勁，本集團
能夠調高若干家居及個人護理產品之價格，從而將部份成本轉至客戶共同分擔，並改

善此分類之整體利潤率。

為擴闊本集團之收入來源，本集團策略性地多元化發展至原設備製造市場及以海外

客戶為目標之精品業務。

III.化妝品及護膚用品 — Marjorie Bertagne﹙曼詩貝丹，「MB」﹚

於年內，MB錄得營業額為351,970,000港元，較去年高出91.82%。MB經營溢利上升
54.64%至139,450,000港元。此分類佔本集團營業總額約45.72%，並成為本集團四個
主要業務當中之重要收入來源。

中國內地經濟迅速發展已令人們之消費能力大幅上升。國內對優質化妝品及護膚用

品亦繼續保持旺盛需求。憑藉旗下符合GMP規格之先進生產基地，本集團完全有能力
開發出在大中華地區市場有著巨大需求之精細化妝品及護膚用品。此外，採用本集團

之「hEGF」為主要成份，本集團將能夠保持較低生產成本，且不會損害本集團化妝品及
護膚用品之高品質。
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本集團為MB訂立之品牌策略為MB帶來令人鼓舞之業績。於二零零五年上半年，本
集團邀請到關之琳小姐擔任大中華地區市場之代言人，令MB之形象更為高雅。透過於
本年度上半年推出之一系列電視廣告，輔以印刷媒體及廣告板廣告，令MB品牌之市場
覆蓋面更為廣泛。目前，MB已建立廣闊零售網絡包括於中國內地之140個售賣點及於
香港及澳門之18個專櫃。

於年內，本集團於中國市場推出一系列美容院及專業膚護用品。該等系列已令本集

團擴闊其客戶面，而本集團會適時抓住更大規模之美容院作為本集團之客戶。本集團

預期於來年MB將可繼續成為本集團收入之主要增長來源。

IV.生物科技產品及原材料新生產設施

生物科技產品主要從事替醫療及化妝品公司生產專利生物科技原材料，其產品包括

一系列生物科技產品，例如具有活化人體皮膚及護理表面傷口之「hEGF」。於回顧年度
內，此項業務錄得營業額為18,150,000港元，佔本集團營業總額之2.36%。「hEGF」為
MB產品之主要成份之一，因此，其主要乃被生產用於內部消費需求。

本集團對溶劑原材料（「代用物料」，為生產必需品）之需求正日益上升。因此，本集

團已先期擴充該等物業之產量。用於生產代用物料（如工業㩗及L-乳酸）之新廠房將於
二零零六年第二季度竣工，並計劃於二零零六年第三季度開始試運行。生產代用物料

有助將本集團因生產成本增加及波動而須承受之風險減至最低。
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展望

本集團已擬定兩手策略擴充其業務。由於傳統工業用表面活性劑與家居及個人護理

產品業務可為本集團帶來穩定收入，本集團將致力為該兩項業務繼續保持一個合理利

潤率，並提供所需資源以支持具有發展潛力之嶄新業務；而同時，本集團將適時捕捉

於化妝品及護膚用品市場及綠色再造能源業務方面之巨大商機。

化妝品及護膚用品於來年將繼續成為本集團之增長動力。本集團所採取之有效品牌

策略已將MB塑造為香港一個高雅形象，而其預期將有助為本集團帶來豐厚經常性收入。
本集團預期MB於中國內地之需求亦將會持續增長。本集團將專注發展中國內地市場，
並致力透過擴闊其銷售網絡佔有更多市場份額。

具巨大發展潛力之嶄新業務－綠色再造能源

鑑於原油價格易波動及國際石油供應不穩定，本集團加大力度開發環保能源技術。

本集團已成功開發出有關再造廢棄塑膠物料之技術，並正與一間煉油公司合夥，將廢

棄塑膠、車胎、PVC泡沫塑料及用過油類再造為高效汽油、柴油及天然氣。該項技術
於處理廢棄物料時採用一體化高溫分解程序，並於中國申請專利。

該項技術已於中國申請專利（專利號：03284657-6），並獲國家質量技術監督總局認
可（參考編號：2101-38-335-2001；檢驗編號：01W8904）。高寶綠色正於102個國家
（包括美國、歐洲及東南亞）為該項新技術申請專利。
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香港特區政府直屬之香港科技園公司已對本集團此項尖端再造能源技術作出評估，

並對此感到滿意，香港科技園公司已批准本集團申請一幅位於元朗工業區之用地，以

從事其再造能源業務。再造能源廠房將投資約250,000,000港元。該廠房將於二零零六
年第三季度開始動工興建，並計劃於二零零七年第二季度底完工，而於二零零七年底

開始生產，最初日生產量為約120噸優質石油產品。

在香港特區政府之認可及支持下，本集團計劃於香港市場發展此項業務，主要透過

向各種不同公共運輸公司（如公共巴士、出租車及水運公司）躉售該等優質石油產品。

本集團現正與有關當局商討稅項豁免安排及其他權利。當新廠房可全部投入運行時，

本集團將考慮向面臨高油價壓力之海外市場（如新加坡、台灣及日本）拓展此項業務。

本集團致力於未來數年成為向社會提供綠色再造能源之主要供應商。

致謝

本人謹代表董事會對本集團客戶及業務夥伴之業務合作及支持致以衷心感謝，並對

本集團管理層團隊及員工於過去一年之辛勤工作表示謝意。最後，本人亦感謝股東一

直對本集團充滿信心。

簡而言之，本集團對其未來有著無比信心。本集團已制訂好發展策略，及本集團擁

有一個具豐富經驗及能力之管理層團隊並具穩健財政前景。本集團當可繼續發展其業

務、提升盈利能力及帶來豐厚股東價值。

承董事會命

主席

劉勁瑋

二零零六年四月二十七日




