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財務業績
本集團於截至二零零六年三月三十一日止年度之財務業績概要如下：

－　營業額為458,000,000港元（二零零五年：約522,000,000港元），下降約12%。

－　除稅前虧損為38,000,000港元（二零零五年：除稅前溢利約34,000,000港元）。

－　股東應佔日常業務虧損為37,000,000港元（二零零五年：純利約32,000,000港元）。

－　每股基本虧損為9.91港仙（二零零五年：每股基本盈利約8.99港仙）。

業務回顧
回顧過去一年，本集團整體業務發展平穩，營業額比去年同期下跌了百分之十二，但由於市場競

爭加劇、工資上漲、生產成本上升及產品價格難以提升，影響了集團的盈利。毛利率由百分之十

九下調至百分之十一。

過去一年，本集團業績主要受到以下因素影響： (i)有問題債務之撥備大幅增加，這些撥備來自於

某些客戶不能償還的過期債項； (ii)閒置設備的撥備； (iii)對呆滯庫存和周轉速度較慢的庫存之可收

回價值所作出的減值； (iv)深圳工資水平上升所帶來的工資成本增加； (v)過去一年發行股份認股權

證有關的費用。
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各項業務表現分析
本集團主要替電子業生產商提供生產設備，屬於製造業的上游廠商。業務可分四大類：電子組裝

設備、自動化生產線方案、半導體封裝設備及鈑金業務。在市場分佈方面，於二零零五／零六財

政年度，本集團的銷售額中有百分之七十四及百分之十七乃分別來自中國及香港市場；其餘為來

自出口至海外地區的銷售收入。

1. 電子組裝設備
電子組裝設備為本集團的主營業務，主要是製造及買賣焊錫設備、代理貼片機、生產及銷售

絲印機，以及相關的設計及配套服務。

本集團了解到環保將會是中國電子行業所需要面對的議題，所以於二零零五年八月三十日與

深圳深港生產力基地有限公司簽署備忘錄，成為深港綠色生產技術示範中心之創立成員。

a. 焊錫設備

本集團主要從事設計、製造及買賣焊錫設備。由於歐盟無鉛指令在二零零六年七月一日

實施，國內大型企業已經基本完成無鉛化的設備更新，但大部分中小型企業還在觀望階

段，所以在回顧期內的銷售額表現平穩。相信隨著其他國家包括中國引入無鉛條例後，

這類型的訂單會陸續落實。

日東十分重視科研工作及開發新的產品，因此不斷投放大量資源，並取得一定的成果。

集團推出的Genesis回流爐，榮獲二零零五年香港工商業獎，是日東三年來第二次獲得這

一香港工業界最高榮譽。而新開發的波峰焊機及無鉛熱風回流爐預期可於短期內推出。
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各項業務表現分析（續）

1. 電子組裝設備（續）

a. 焊錫設備（續）

本集團與德國著名的焊錫設備生產商Rehm-Anlagenbau GmbH組成共同控制企業，主力

生產高精密度的回流焊設備，提高了本集團在高檔焊錫設備市場的地位。隨著中國專注

發展高端及創新科技產品的國策，這類高精密度回流焊設備需求可望逐步提升。

b. 貼片機

本集團主要代理海外著名品牌的貼片機，更是韓國的三星泰科 (Samsung Techwin)貼片機

在中國大陸及香港的獨家代理商，多年成為三星泰科全球各地代理商中營業額最高的代

理商。本集團代理的三星泰科貼片機是中國的中檔貼片機市場其中一種最暢銷品牌。在

回顧期內，整個貼片機市場需求處於平穩狀態，日本生產商以低價競爭，加上日元貶值，

令貼片機價格大幅下降，造成龐大的競爭壓力。

c. 絲印機

本集團為擴大絲印機的業務規模，近年不斷加強在絲印機業務的研發及生產能力，努力

漸取得成果。在回顧期內，由於國內對自動印刷機的需求大增，以及日東的品牌受業內

認同，令絲印機業務的銷售增長了百分之三十以上。

本集團透過兩項策略以抓緊這項業務的商機。日東一方面在回顧期內與世界知名的AOI

（自動光學檢測）設備製造商Obertech簽訂代理協議，以完善現有產品系列；另一方面繼

續提升現有產品的質素，譬如推出新型號機器SEM668以鞏固日東在行內優越的地位。

在銷售策略方面，由於本集團的產品比進口機器有價格優勢，以及日東在行業擁有特殊

地位及聲譽，所以將以大客戶為主要銷售目標。
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各項業務表現分析（續）

2. 自動化生產線方案
為替客戶提供全面配套的服務，本集團除了供應生產設備外，亦為客戶設計及組裝整條生產

線，提供全面的自動化生產線方案。這項業務有助提升本集團自行生產及代理產品的銷售。

在回顧期內，電子行業的競爭白熱化，令業務未能錄得增長，不過自動化生產線方案的資金

需求龐大，行業的進入門檻較高，令小公司較難與日東這等規模的企業抗衡。公司將繼續降

低成本，提高產品品質，通過生產能力的提高，繼續保持領導優勢。

3. 半導體封裝設備
半導體封裝業務為本集團努力開發的業務，並在回顧期內錄得銷售增長，主要由於Chip On

Glass（「COG」）設備隨著液晶市場需求擴大而趨旺盛，以及本集團的半導體封裝技術趨於成

熟。

半導體封裝業務分為Chip On Board（「COB」）及Chip On Glass（「COG」）兩大類，本集團的

COB機型較性能相若的外國進口同類機型有較強的價格競爭優勢。現時本集團的手動COG在

華南地區知名度較高。今年，手動COG市場價格競爭激烈，發展半自動機／全自動機是必然

趨勢，並且以處理大尺寸封裝的機型為主要發展方向。

另一方面，手動金線機客戶開始轉用自動金線機，故此，本集團正在積極開發低成本的自動

金線機。這類客戶群體正在逐步成長，是非常重要的潛在客戶。

本集團的半導體封裝設備業務將以對外合作為主，積極與國內外企業及研究院合作，適時引

進中國需要的產品和技術，努力拓展國內獨資及合資企業。另外，本集團將與韓國企業在此

業務進行合作生產。
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各項業務表現分析（續）

4. 鈑金業務
本集團的鈑金業務已發展成熟，銷售比去年同期增長百分之三十六，並為本集團提供可觀的

現金收入。本集團的鈑金部門除供應本身生產所需外，亦為多個國際知名客戶如Konica、Panasonic

生產中、高檔產品的金屬零部件。

去年鈑金市場的環境比較樂觀，基本上呈穩定上升趨勢；由於今年（二零零六年度）加大了新

客戶的開發力度，集團已成功取得數個新客戶的訂單（如日本的三斯、日本的TGW）；而且這

些客戶屬於多個不同的行業（計有OA行業、自助設備業、電器行業等），這有助拓展新市場。

本集團預計每個新客戶年產值可達港幣五百至一千萬。

展望
展望未來，中國將成為全球電子產品製造國，繼續吸引更多國外電子品牌生產商在中國投資設廠。

國家年初提出的第十一個五年計劃，強調中國必須邁向自主、創新和環保的經濟，佔全國生產總

值超過百分之十五的電子產業必須提升工藝，同時也要達到環保的要求；加上廣東正積極把省內

產業升級，推動電子產品走向高端市場，這些宏觀因素，將刺激高端及環保電子組裝設備的需求。

市場法規亦將進一步加快綠色電子組裝設備的普及。歐盟無鉛指令（或稱《電器電子設備中限制用

某些有害物質指令》）於二零零六年七月一日起開始生效，中國制定了《電子產品防止有毒物質法

案》，加上《電子信息產品污染控制管理辦法》也預料會在短期內推行，這些都會帶動優質的無鉛

電子組裝設備的需求，令日東受惠。
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展望（續）
日東現時紮根於電子產品生產商聚集的珠江三角洲。賽迪顧問預期，在未來數年，長江三角洲地

區和環渤海地區對SMT設備的需求將相對較快，加上日東在華南地區已有較高的品牌知名度，所

以未來本集團將大力拓展長江三角洲的業務，以擴大市場佔有率，進一步提升營業額。根據賽迪

顧問的報告估算，長江三角洲地區和環渤海地區的電子組裝市場，在二零零五至二零零九年間的

年複合增長率分別為百分之十二點六和百分之十八點五。

本集團現身處充滿機遇但競爭劇烈的經營環境，為了繼續維持日東在業內的領導地位，必需在產

品開發方面著力。未來，日東將加強與大學和研發機構的合作,並物色收購對象及引入戰略合作伙

伴，提升產品的檔次。焊錫業務將專注開發高端智能化、自適應性產品，而在絲印機業務則著重

提升產品的質素。至於鈑金業務的目標是提升產品質量，和引進先進設備以減省人手。

為配合新產品推出，未來本集團將加大市場推廣力度，更多參加海外相關行業展覽會，並加強在

行業媒體中宣傳。

流動資金及資本結構
於二零零六年三月三十一日，本集團之流動資產287,000,000港元（二零零五年：323,000,000港元）

主要包括預付款項、按金及其他應收款項23,000,000港元（二零零五年：約12,000,000港元）、存貨

95,000,000港元（二零零五年：約85,000,000港元）、應收貿易賬款96,000,000港元（二零零五年：約

153,000,000港元）及銀行現金73,000,000港元（二零零五年：71,000,000港元）。本集團之流動負債

為169,000,000港元（二零零五年：約187,000,000港元）。流動比率由二零零五年三月三十一日之1.73

下降至二零零六年三月三十一日之1.69。

於二零零六年三月三十一日，本集團共有總資產450,000,000港元（二零零五年：約500,000,000港

元）及總負債180,000,000港元（二零零五年：約191,000,000港元）。負債比率（根據負債與股本之百

分比計算）為10%（二零零五年：12％）。
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財政資源
於二零零六年三月三十一日，本集團之固定及浮息銀行借貸為26,000,000港元（二零零五年：約35,000,000

港元），其中18,000,000港元（二零零五年：33,000,000港元）以人民幣定值，並主要用於本集團在

國內之營運支出及流動資金。本集團約百分之七十五銀行借貸須於一年內償還。

由於本集團大部分銷售及採購均以港元及人民幣定值，而鑑於港元及人民幣匯率維持穩定，董事

認為本集團毋須承受重大外匯波動風險。年內，本集團並無使用任何金融票據作為對沖用途，而

本集團於二零零六年三月三十一日並無任何對沖票據尚未償還。

於二零零六年三月三十一日，現金及銀行結存為71,000,000港元（二零零五年：約69,000,000港元），

當中10,000,000港元（二零零五年：約20,000,000港元）以人民幣定值，而餘額大部分以港元定值。

或然負債
於二零零四年七月二十八日，年內本公司之附屬公司西菲士表面處理工程（深圳）有限公司（「西菲

士」）之一名於中國增城經營之客戶廣州寶龍集團輕型汽車製造有限公司（「寶龍」），於中國增城地

方法院對西菲士提出民事申訴（「訴訟」）。在訴訟中，寶龍指稱西菲士違反了一份工程合約（「該合

約」）之若干條件，包括延遲生產線組裝工程。在訴訟中，寶龍索償人民幣1,000,000元、要求取回

有關該生產線之若干文件及資料，以及由西菲士支付訴訟費。西菲士對訴訟作出抗辯，並向寶龍

反申索約人民幣6,116,000元作為有關生產線成本之賠償以及相關之訟費。

於過往年度，本公司已撥備4,070,000港元，作為因該合約所產生建造成本而出現之可預見虧損。

根據本公司中國法律顧問之意見，董事認為西菲士具有理據，該訴訟之索償不大可能成功，因此，

董事認為該訴訟不會帶來重大法律責任。
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資本承擔
截至二零零六年三月三十一日，本集團並無重大資本承擔。於二零零五年三月三十一日，本集團

對中國附屬公司作出股本注資之承擔為10,000,000港元。

本集團資產之抵押
本集團若干銀行貸款之抵押如下：

(i) 本集團位於香港於結算日之賬面值為2,020,000港元（二零零五年：1,940,000港元）之投資物業

之第一法定押記；

(ii) 本集團於結算日賬面淨值總額為1,960,000港元（二零零五年：1,790,000港元）之若干土地及樓

宇之第一法定押記；

(iii) 本集團於結算日賬面淨值總額為230,000港元（二零零五年：312,000港元）之汽車之第一法定

押記；及

(iv) 本公司提供之公司擔保。

僱員及薪酬政策
於二零零六年三月三十一日，本集團聘用約1,700名全職僱員，其中約1,650人駐於中國，而約50

人則駐於香港辦事處。

本集團根據行業慣例發放酬金予其僱員。於中國，本集團根據現今勞工法向僱員提供員工福利及

花紅。於香港，本集團提供退休金計劃及與表現掛漖花紅等員工福利。


