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終期業績
截至二零零六年三月三十一日止年度，本集團錄得綜合營業額約94,900,000港元（二零零五年：約134,300,000港元），

較上個財政年度下跌約29%。本公司股權持有人應佔之虧損淨額約為42,400,000港元（二零零五年：虧損淨額約

900,000港元（經重列）），每股虧損為23.58港仙（二零零五年：每股虧損0.49港仙（經重列））。

業務回顧
包裝產品

包裝及印刷業務為本集團的最大部門，共佔本集團總收益約46%。該業務之營業額由二零零四年／二零零五年度約

67,400,000港元減至二零零五年／二零零六年度約43,800,000港元，跌幅為35%。

收入減少主要是由於來自競爭對手之競爭加劇，以及在中國收回應收款項時出現困難。本集團接受新訂單時採取審慎

及有選擇性之態度，導致營業額明顯下跌。

因此，本集團於海外發掘及發展新巿場。本集團已接受來自多個跨國企業之新訂單。預期這類策略重組可望為本集

團帶來新收入來源。

紙製禮品

紙製禮品業務於回顧年度內大幅增長，此業務之營業額由約9,700,000港元大幅增至約15,700,000港元，增幅為約

62%。然而，由於市場競爭激烈，加上燃油及其他直接原料成本上升，此業務之毛利由約3,200,000港元減至約

2,900,000港元。

由於業內對紙製禮品之需求有所上升，本集團將繼續於此業務進一步發展業務。

宣傳品

由於在中國收回應收款項時出現困難，本集團接受新訂單時採取審慎及有選擇性之態度，導致此業務之營業額由

57,200,000港元大幅減至約35,500,000港元，跌幅約38%。本集團不斷於海外發掘及發展新巿場，並已得到來自多

個跨國企業之新訂單。
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前景
鑑於印刷業務之業績欠佳，本公司將檢討本集團之業務，以期發展出一套企業策略，以不同措施加強其現有業務及

資產基礎，並拓展其收入來源。該等措施當中可包括於適當機會出現時，進一步投資並拓展其現有業務及／或縮減

或撤資本集團蒙虧之業務。

於二零零六年六月，本集團順利收購Figures Up Trading Limited（「FUTL」），將業務擴展至生物科技相關業務。FUTL及其

附屬公司主要在中國從事醫藥及保健產品之銷售及分銷業務。透過收購FUTL集團，本集團之盈利及資產基礎將得以增

強。

FUTL之附屬公司東莞市博康健醫藥科技有限公司（「東莞博康健」）正共同研製兩種結合脫氧核糖核酸(DNA)技術之藥

品，可能用於分別治療糖尿病及提升免疫力。該等藥品一俟成功，可望成為向中國國家食品藥品監督管理局（「國家

藥監局」）申請註冊為「國家一類新藥」之基準。於二零零六年六月二十七日，本集團宣佈彼於開發治療糖尿病之藥物

方面達到里程碑，蓋國家藥監局已批准以 recombinant Exendin-4 for injection（注射用重組促胰島素分泌素）進行臨床

測試。參與是項研究的患者於二零零六年七月開始服用該藥物，可望於二零零六年年底前取得初步數據。進行是項

臨床測試旨在取得安全類別和功效的關鍵數據，對第2型糖尿病進行治療。

本公司認為，研究及生產方面之創新是發展新設生物科技相關業務之商業策略的關鍵部分，與此同時，新業務成功

與否，亦繫於能否建立其生產能力，控制自創產品之生產。本公司相信，一套結合研究、生產及分銷之一條龍生產

過程，有助於本公司進一步鞏固其市場地位及於生物科技相關行業當中之整體競爭力。因此，本公司將以審慎而精

挑細選之態度，繼續把握其他收購機會，以建立適合生產生物科技相關產品（包括藥品）之廠房及／或設施。

本公司亦將透過東莞博康健（其銷售及分銷業務並有GSP認證）積極於中國及東南亞地區建立其產品之分銷網絡，當

中可包括把握良機訂立分銷協議。
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致謝
最後，本人謹此向集團各董事及員工就彼等堅定不移為本集團作出最大努力及貢獻，致以衷心謝意。本人深信，彼

等的努力將於來年繼續為本集團帶來理想業績。同時，本人謹代表董事會仝人感謝股東、客戶、往來銀行及業務夥

伴一直以來對本集團的鼎力支持。
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唐潔成

二零零六年七月二十八日


