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主席報告書

本人代表亨泰消費品集團有限公司（「本公司」）董事會（「董事會」或「董事」）欣然向股東呈報本公司及其附屬

公司（統稱「本集團」）截至二零零六年六月三十日止年度之年報。

財務表現

於回顧年度內，本集團又一年再取得令人鼓舞之成果。與上一個財政年度比較，營業額增加約32%至

1,217,000,000港元，股東應佔純利增加約16.3%至122,300,000港元。與上一個財政年度比較，經營業務溢

利由93,800,000港元增加至約128,800,000港元，經營利潤率由10.2%提升至約10.6%。

與上一個財政年度比較，攤分聯營公司之合併業績之溢利由14,000,000港元減少至6,000,000港元。溢利減

少主要是由於攤分本集團投資於一家香港上市公司大慶石油化工集團有限公司（「大慶」）之純利減少2,000,000

港元及攤分中山物流中心之虧損淨額增加6,000,000港元所致。

於回顧年度，雖然本集團在營業額及經營業務溢利方面取得大幅增長，該增長為於回顧年度財務費用增加

及攤分聯營公司之業績減少所抵銷。股東應佔純利達約122,300,000港元，與上一個財政年度之105,100,000

港元比較，升幅約16.3%。

於回顧年度，由於補充配售及公開發售而發行新股份以致股本基礎擴大，故每股盈利較上一個財政年度之

13.1港仙減少至11.5港仙。然而，隨著上海物流中心於回顧年度開始營運，以及中山物流中心自二零零六

年十一月起開始營運，股東應佔純利及每股盈利預期將於來年有所改善。

股息

董事會不建議派付截至二零零六年六月三十日止年度之末期股息。儘管本集團於整個回顧年度內之財政狀

況保持穩健，董事會決議維持充裕及處於安全水平之現金儲備，以為本集團於中國上海及中山新落成之物

流項目及建議於中國大連投資物流中心所需之營運資金作好準備。
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業務模式回顧

於回顧年度內，本集團一直擔當一站式服務平台供應商，提供快流消費品、化妝品、冷凍鏈產品及新鮮農

產品之分銷、品牌建立及增值服務。本集團之業務模式及發展計劃證實行之有效，能充分把握中華人民共

和國（「中國」）之經濟增長。本集團自二零零二年首次公佈年度業績後，營業額以及股東應佔純利連年錄得

雙位數字之增幅，而毛利率亦持續有所改善。資產淨值由二零零二年年結日之103,000,000港元增加至二零

零六年之1,139,000,000港元。

除鞏固核心分銷業務外，本集團於回顧年度亦在業務作多元化發展方面取得成功，由分銷商轉型為以服務

主導之綜合企業，務求擴闊其服務範圍。

維持增長之發展策略

於回顧年度內，本集團在營業額及經營溢利方面取得令人鼓舞之增長。該增長乃憑藉本集團於過往年度審

慎規劃業務發展策略，以致現今逐步在營業額增長及改善盈利方面顯現成效。

於回顧年度內，本集團貫徹執行強化及改善產品之程序。本集團已於澳洲設立採購辦事處以加強採購網絡，

並將於未來數年在德國、韓國、泰國及荷蘭設立其他採購辦事處。此外，本集團已成立一家中國實體，對

中國消費者市場進行市場推廣及產品研究。有關研究將為集團強化及改善產品之程序提供適時及寶貴之資

料。

上海物流中心於二零零五年十月開始營運，現時已全面投產。自開始營運以來，冷凍鏈業務已按計劃步伐

急速發展，約佔本集團截至二零零六年六月三十日止九個月營業額之9%。憑藉其不斷拓展之業務及客戶基

礎，上海物流中心於來年將為本集團營業額及純利作出更大貢獻。

中山物流中心乃是本集團為了擴大服務範疇及進行產品多元化而推出之另一個發展項目。該中心可作為一

個現代化交易平台，為海外及國內農戶買賣、加工及重新包裝新鮮農產品，才分銷予最終客戶。該中心將

成為中國首家經營全國冷凍鏈分銷網絡及新鮮農產品物流平台之快流消費品公司。中山物流中心將於二零

零六年十一月初隆重開業。
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於二零零六年八月，本集團完成收購Sunning State Group Limited及其附屬公司（「Sunning集團」）100%股權。

Sunning集團主要在中國從事海外及國內品牌之化妝品及護膚品批發及分銷業務。自二零零六年四月首次完

成收購Sunning集團70%之股權後，本集團將其現有美容用品分銷業務與Sunning集團之化妝品業務加以整

合。收購Sunning集團後，本集團將可把握國內化妝品、護膚品及美容用品市場不斷穩步增長帶來之龐大發

展潛力。

於回顧年度內，為了不斷改善業務模式以取得營業額增長，管理層已加倍努力，改善毛利率。本集團投資

於經營冷凍鏈產品之上海物流中心，已提高本集團整體毛利率。此外，銷售滋補及獨家專營品牌產品以及

化妝產品亦使本集團提高集團整體之毛利率。進一步發展該等產品，勢必令本集團於來年進一步改善毛利

率。

前景

展望未來，本集團將繼續改善業務模式，並堅定不移，以達致成為快流消費品及冷凍鏈產品業首屈一指之

分銷、物流服務及品牌建立綜合供應商之目標，並通過加快集團發展繼續提升股東價值。

致謝

本集團能夠發展並取得成功，管理團隊同事實在功不可沒。本人謹向集團管理人員及員工對本集團盡忠職

守，為本集團於回顧年內取得佳績作出貢獻致謝；亦感謝全體股東及業務夥伴對本集團之業務擴展策略給

予之支持和信任。

代表董事會

主席

林國興

香港，二零零六年十月二十日


