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本文件為草擬本，其所載資料並不完整及可作更改。閱讀本文件所載資料時，必須一併細

閱本文件首頁「警告」一節。

未來計劃

有關我們未來計劃的詳細說明，請參閱「業務－我們的戰略」。

所得款項用途

我們估計，於扣除包銷費用及佣金以及我們須就[編纂]支付的估計開支並假設[編纂]未獲行

使後，我們將會獲得的[編纂]所得款項淨額（假設每股[編纂]的[編纂]為[編纂]港元（即本文件

所述的[編纂]範圍中位數））將約為[編纂]百萬港元。

假設[編纂]定為每股[編纂][編纂]港元（即指示性[編纂]範圍的中位數），我們擬利用[編纂]所

得款項淨額作以下用途。

‧ 約[編纂]%或[編纂]百萬港元將用作從事潛在業務或品牌策略性收購及形成戰略聯盟，

以提升我們在北美洲及歐洲的市場份額。更多資料請參閱「業務－我們的戰略－打入北

美及歐洲新市場，尤其是美國及英國」。截至最後實際可行日期，我們尚未物色任何收

購目標、承諾動用[編纂]所得款項淨額收購任何目標或就任何收購目標進行磋商。我們

將會繼續審慎評估高爾夫產品行業內的潛在收購目標，當中根據（其中包括）其品牌知

名度、地理足跡、經銷網絡、所提供產品及財務狀況等因素，目標為物色與我們增長

策略絕配的潛在收購目標。例如，為配合我們打入北美及歐洲新市場的戰略，我們可

能將在該等市場擁有極高品牌知名度和鞏固市場地位，且擁有能夠與我們現有經銷網

絡相輔相成的全球性經銷網絡的同業視作收購目標。預期此等潛在業務或品牌策略性

收購可與我們專注於第2市場區間、第5市場區間、第6市場區間、第8市場區間及第9市

場區間的策略互補。

‧ 約[編纂]%或[編纂]百萬港元將用作北美洲及歐洲的銷售及營銷活動，包括(i)廣告宣傳

活動，如在這些市場進行銷售點宣傳活動及贊助職業球手，(ii)提高這些市場銷售員工

的福利，及(iii)為第三方零售商提供試打設備。更多資料請參閱「業務－我們的戰略－

打入北美及歐洲新市場，尤其是美國及英國」。

‧ 約[編纂]%或[編纂]百萬港元將用作我們於日本、韓國及中國（包括香港及澳門）本土市

場的銷售及營銷活動，其中將包括(i)銷售點宣傳活動，(ii)通常就錦標賽及推出主要產

品而舉行的場內銷售活動，及(iii)在自營店或與第三方零售商合作開設更多試打中心。

更多資料請參閱「業務－我們的戰略－進一步在現有市場增加市場份額並提升品牌知名

度」。

‧ 約[編纂]%或[編纂]百萬港元將用作撥付與(i)酒田園區購買設備以擴大產能、(ii)改善供

應鏈管理及(iii)升級信息技術基礎設施有關的資本開支。有關更多資料，請參閱「業務

－我們的戰略－持續優化我們的產品組合以拓展周邊消費者市場區間」。
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本文件為草擬本，其所載資料並不完整及可作更改。閱讀本文件所載資料時，必須一併細

閱本文件首頁「警告」一節。

‧ 約[編纂]%或[編纂]百萬港元將用作償還計息銀行借款（用作營運資金用途），其中：

‧ 約[編纂]%或[編纂]百萬港元將用作償還向瑞穗銀行的借款[編纂]百萬日圓。截至二

零一六年七月三十一日，向瑞穗銀行的借款[編纂]百萬日圓按實際利率介乎0.79%

至0.83%計息，及向瑞穗銀行的借款[編纂]百萬日圓按實際利率0.79%計息，並於

二零一七年四月二十六日前到期；及

‧ 約[編纂]%或[編纂]百萬港元將用作償還向東京都民銀行的借款[編纂]億日圓。向東

京都民銀行的借款按實際利率介乎0.78%至0.80%計息，並將於二零一七年二月十

八日到期。

‧ 約[編纂]%或[編纂]百萬港元將用作為我們的營運資金及其他一般公司用途提供資金。

除我們預期用作償還計息銀行借款的[編纂]百萬港元外，倘[編纂]定於較估計[編纂]範圍的

中位數高或低的水平或[編纂]獲行使，則上述的所得款項分配方式將按比例調整。

倘[編纂]定於每股[編纂][編纂]港元（即本文件所述的[編纂]範圍上限）及假設[編纂]未獲行

使，則於扣除包銷費用及佣金以及我們須就[編纂]支付的估計開支後，我們將獲得約[編纂

]百萬港元的所得款項淨額。

倘[編纂]定於每股[編纂][編纂]港元（即本文件所述的[編纂]範圍的下限）及假設[編纂]未獲行

使，則於扣除包銷費用及佣金以及我們須就[編纂]支付的估計開支後，我們將獲得約[編纂

]百萬港元的所得款項淨額。

倘若所得款項淨額並非立即用作以上用途及在適用法律法規准許的範圍內，則我們擬將所

得款項淨額存放為短期活期存款及／或貨幣市場工具。倘以上建議所得款項用途有任何改

變或倘所得款項的任何金額將用作一般公司用途，則我們將會作出適當公告。


