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未來計劃

有關我們未來計劃的詳細討論，請參閱「業務－我們的戰略」。

所得款項用途

假設[編纂]為每股[編纂]港元（即所述[編纂]範圍每股股份[編纂]港元至[編纂]港
元的中位數），經扣除[編纂]的[編纂]佣金及其他預計開支後，並假設[編纂]未獲行使，
我們預計將收取[編纂]所得款項淨額約[編纂]百萬港元。根據我們的戰略，我們計劃將
[編纂]所得款項按下述金額擬作下列用途：

• 約30.0%或[編纂]百萬港元用於提高我們的研發能力及改善我們的技術基礎
設施，包括

(i) 通過購買更多的IT服務器和設備投資大數據中心，以建立更多的服務
器和實時計算節點，以提升數據存儲容量並提升實時計算能力；

(ii) 以具有競爭力的薪資，引入更多的AI、機器學習及智能硬件領域人
才，以開發智慧商業算法數據庫、加強微盟雲平台並開發軟硬件整合
的智慧商業解決方案；

• 約25.0%或[編纂]百萬港元用於尋求我們所認為可增加產品及供應的戰略合
作、投資及收購，使我們進入新的垂直行業、加強技術及研發能力或投資
於與我們當前業務互補的其他移動或數字領域。截至最後實際可行日期，
我們並無確立或尋求任何收購目標。參閱「業務－我們的戰略－探索戰略
合作關係及收購機會」，以了解我們在選擇戰略合作夥伴及收購目標時考慮
的因素；

• 約15.0%或[編纂]百萬港元用於提升銷售及營銷能力方面的投資，包括(i)加
大廣告開支以提高我們的品牌知名度；(ii)加大搜索引擎的數字化營銷開支
來獲取更多客戶；(iii)成立電銷中心來提高我們的直銷能力，並招募更多合
資格人員加入電銷中心；及(iv)招募更多具有行業專業知識及強大商戶關係
的渠道合作夥伴；

• 約10.0%或[編纂]百萬港元將用於購買精準營銷業務的社交媒體廣告流量，
以加強我們與騰訊及中國其他領先社交媒體平台的合作；

• 約10.0%或[編纂]百萬港元用於擴展我們的營銷雲及銷售雲產品及擴展我們
的銷售渠道以擴大雲產品的客戶群；及

• 約10.0%或[編纂]百萬港元用於營運資金及一般公司用途。
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倘[編纂]定於[編纂]範圍的高位數或[編纂]範圍的低位數，則[編纂]所得款項淨額
將增加或減少約[編纂]百萬港元及[編纂]百萬港元。倘所得款項淨額高於或低於預期，
我們將按比例相應調整分配作上述用途的所得款項淨額。

倘[編纂]獲悉數行使，我們將獲得的額外所得款項淨額為(i)[編纂]百萬港元（假設
[編纂]為每股股份[編纂]港元，即本文件所述[編纂]範圍的高位數）；(ii)[編纂]百萬港元
（假設[編纂]為每股股份[編纂]港元，即本文件所述[編纂]範圍的中位數）；及(iii)[編纂]

百萬港元（假設[編纂]為每股股份[編纂]港元，即本文件所述[編纂]價範圍的低位數）。

倘[編纂]獲行使，我們擬將因任何[編纂]獲行使而獲得的額外所得款項淨額按比
例用於上述用途。

倘我們發展計劃的任何部份由於政府政策變動導致任何項目開發不可行或發生不
可抗力事件等原因而無法按計劃進行，我們將審慎評估有關情況並可能重新分配[編纂]

所得款項淨額。

倘[編纂]所得款項淨額未即時用作上述用途，則在相關法律法規許可的情況下，
我們擬在視作符合本公司最佳利益的情況下將該等資金持作短期存款。


